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A aquellos

magicos artistas rosarinas que hace ya hastante tiempo,
acepiaron y cobijaron sin egoismo ni recelo algunn a este
Husionado ¢ insistente aprendiz de mago, avido de
experiencias v conocimienio.

Todos ellos se convirtieron, algunos a conciencia y otros sin
saberlo, en mis maestras y guias en este magico camine de la
tlusicn.
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NINOS

y ofros misterios
carlos adriano







Claro que o entiendo. Incloso un nifio de
einco #hos podria entenderlo. ..

{Que me ruigan un nio de-cmeo anos!

Crironeho Mary







Cinco amigos, un prologo

Haciendo alusion a la frase argentina [ Qué bueno gue viniste! Eso es lo que le puedo decir yo a
Carlos Adriano ;Qué bueno que viniste y te conoei! Pues ¢s de esas personas, gue desde que e
conoces, te da un feeling positivo, por su actitud con la vida y por sus palabras siempre
oportunas y afentadoras.

La primera vez que lei algo de Carlos Adriano, fue sobre fa bolsa de cambio, ese objeto que solo
un mago sabe qué es y me serprendid como Carlos se las habia ingemiado para tunear o
camuflar ¢l dichoso elemento y ahora va si era algo que ¢l piblico reconocia, sin perder fa
propiedad, de la ya no tan maldita bolsa de cambio.

En esta ocasion, nuevamente me volvié a sorprender cuando vi su conferencia de Magia para
niftas y al finalizar su exposicion, que os aseguro que la vivio con una intensidad v energia, que
demostraba su fe en cada palabra que mencionaba, pero como ¢l decia, “es 1an sélo mi verdad”,
s6lo pude decirle: “No sabia gue tenia un amigo tan inteligente™

Y eso es Carlos Adriano para mi. Un amigo y una persona inteligenic. Amigo, porque oS

aseguro que a mis afos ya sé quien estd dentro de ese pequefio grupo y en cuanto a inteligente,
€50 lo vais a descubrir vosotros solos al terminar de Teer sus verdades.

Andy Gonzilez



Hablar de Carlos Adriano es muy ficil, sélo hay que pensar en magia y entretenimiento, algo
que domina a le perfeccién este artista capaz de hacernoes asombrar y reir al mismo tiempo, sin
importar la edad que teagamos.

Este libro esta cscrito desde la base de su amplia experiencin con pablico infantil y con el
conocimiento exacto de haber encontrado en nosotros, a ese nifio que todos levamos en un
rinconcito del corazon. .,

Mad Martin

La primera vez que vi al gran Carlos Adriano fue actuando en la matiné de un centro cultural de
Madnd, Llegué con mi hijo que en esc momento tenia siete afios, se apagaron las Juces y
comenzo la funcion de magia infantil. Tanto mi hijo, como los hijos ¢ hijas de los papas y
mamas que estaban en el Jocal se asombraron, ricron y disfrutaron muchisimo gracias a la
excelenie calidad de un profesional de la magia infantil como ¢s mi amigo Carlos. Poco
despugs, en una reunion de magos le hice saber lo mucho que me gusto su magia, su interaccion
con los nifios y su astilo actuando,

Me ha pedide Carlos un comentario sobre su estupendo libro de magia infantil. Pues biea, lo
encuentry muy recomendable, Pone sobre la mesa su punto de vista filosofico, magico y vital.

Este libro, en ¢l que su autor ha sabido plasmar de una forma ficil y eniretenida toda su
experiencid magica, que es mucha, te dard las pautas precisas para que 1 puedas montar tus
propias rutinas y mostrarlas de una manera juguctona y divertida ante un pablico tan exigente y
maravilloso como es el de los nifos.

Kayto



Hacer bucna Magia Infantil es muy dificil, por eso admiro tanto a Carlos Adriano, que la realiza
de forma natural, siecndo uno de los més destacados artistas de esia especialidad. Considero que
si hay alguien que puede hablar por derecho de Magia para niflos, es él.

He tenido la satisfaccion de poder contar con su Magia en todos los festivales internacionales
que organizo v siempre ha conseguido un gran éxito, por ¢so siempre lo recomiendo.

Paulino Gil

Amigo lector, espero sinceramente que valores el libro que tienes entre tus manos. Que lo leas,
y lo comprendas con tus cinco sentidos, porque ha sido desarrollado con esos mismos cinco,
mis un sexto de carifio, y amor por nuestro arte. Esto es ¢l fruto de la experiencia y del esfuerzo
de muchos anos. dedicados a Ia magia infantil. De muchos cumpleadios, diferentes shows e
innumerables puestas de bombin,

Carlos Adriano me reprochd, hace algin tiempo. que no era lo suficientemente critico con él...
iEs muy dificil ser critico con alguien a quien se admira tanto! Conozeo pocu gente en este
mundo de la magia a quicn me guste tanto escuchar hablar sobre magia, o discernir sobre temas
relacionados con nuestro arte. No se me ocurre nadie mejor, ni mas apropiado para escribir
sobre Magia Infantil que Carlos. Y no sblo porque es un gran currante de la magia, sino porque
comprende a la perfeccion los conceptos artisticos y comerciales de la magiu, y los sabe exponer
muy bien, en un lenguaje claro y cercano, pero @ la vez profundo v grandilocuente.

La mayoria de los que nos dedicamos profesionalmente a la Magia, hemos empezado actuando
en cumpleaiios infantiles, y me atreveria a decir, que casi ninguno lo hemos hecho con un
método acertado. Probablemente hemos 1do lanzands juegos y rutinas mias o menos clasicas, ¢
intenténdolas adaptar a los mios, o a lo gue nosotros creiamos, gue seria mas acertado para
cllos.



{Cémo me hubiers gustado a mi, wener un libro como éste cuando comencé! jCuantas pruebas
absurdas mie hubiera evitado! (Cudntos fracasos menos hubiera tenido!

Te cuento, a modo de enéedota, que hubo uni época ¢n la que yo estaba muy agobiado con ¢l
publico infantil y estaba empezando a quemarme. Paradojicamente, cuanto mas trabsjaba con
nifos, menos queria trabajar. Estaba incluso empezando a rechazar actuaciones. Justo en ese
momgento, mantengo una charla informal con Carlos (de las tantas que tenemos) y con cuatro
[rases, hizo cfick, y me cambio completamente la forma de ver 1a magia infantil, Entendi de una
forma clarisima los errores que yo estaba cometiendo v lo facil que era subsanarlos.

Por dificil que sea de creer (mcluso para mi), a partir de ese momento, empecé a disfrutar como
loco de los shows infantiles y hoy en dia conecto mucho mas con los nifios, y mi magia gusta
mucho mas. Esa serd la sensacidn tuya cuando empieces a poner en prictica las ideas de este
libro,

El tiempo me dard la razdn. Este libro se convertich en una referencia, y en material
imprescindible para cualquiera que quicra hacer Magia Infantil.

Que lo disfrutes, jy lo aproveches!

Christian Mird



Introduccion

Hola amigo lector. Gracias por proponerte leer este libro. Espero y deseo sinceramente que lo
que descubras en €l te resulte, al menos, interesanie,

Antes de comenzar, hay algo que quicro que sepas sobre su contenido. En estas pdginas no
encontrards téenicas infalibles para actuar ante mfos, ni formulas méagicas para vender més
actuaciones, ni la rutina para pablico menudo que estas buscando. O quizas si, nunca se sabe, .,

De lo que si estoy seguro que encantraris en estas paginas, €8 un manojo de reflexiones sobre ¢l
fascinante mundo de la magia infantil. Mi forma de entender v trabajar los especticulos de
magia pard ninos. Ideas, conceptos. rutinas y opiniones personales basadas en mi propia
expencncia y estilo de trabajo,

A lo largo de muchos afios actuando para nifos, he ido claborando una seric de normas vy
métodos de trabajo gue obedezco al pie de la letra cada vez que achio para niftos. Algunas
propias, fruto de mi experiencia, y otras muchas basadas en ideas y conceptos de grandes
divulgadores de nuestro arte. Estos conceptos son, desde mi punto de vista, absolutamente
necesarios para conscguir que mis espectaculos de magia infantil lleguen a buen puerto. Hoy
por hoy, no cancibo ofra forma de trabajar para nifios fuera de cstos conceptos,

No me malinterpretes, esto no significa que sea la dnica, ni mucho menos, la mejor forma de
trabgjar con nifos, Es simplemente mi modelo de trabajo. El que mejores resultados me ha
dado. Estas reglas y conceplos varian, o creo que deberfan vadar (igual que las rutinas),
dependiende de cada antista, de su cntorno y de su forma de entender la magia para Jos mis



pequefios. Considero que es muy importante que cada mago cree su propia verdad sobre su
trabajo v actlic en consecuencia.

El objeuve de este libro no ¢s, por tanto, ensefiar a hacer magia para mifos, seria muy
pretencioso por mi parte. Simplemente intentaré, amigo lector, explicar mi forma de trabajar y
mi verdad sobre la magia para los mas pequeflos y ponerla a tu congideracion con la esperanza
de que alguna idea, concepto o ruting te sirva de ayuda para erear tu propia verdad sobre esta
rama de fa magia y asi poder optimizar tus presentaciones ante el pablico infantil.

Gracias una vez mas por regalarme un poco de tu ticmpo para leer este libro, espero de corazon
que lo disfrutes.

Carlos Adriano




Capitulo uno
Trabajar para ninos







Magia para ninos

Dexpués gue uno empieza a trabajar pard
nifioy, Ne da cuenta gue es o piblico

CACEPCIMN In’

Iriel Bouza

Cartomagia. grandes ilustones. magia de cerca, mentalismo, manipulacion, todas las ramas o
especialidades de la magia se diferencian entre si por diversas caracreristicas especificas a cada
grupo que dependen del tipo de efecto que se realiza, del matenal o téenica que se emplea para
ello, o del espacio escénico que se utiliza en L actuacion,

De todas las especialidades y ramas de nuestro arte, la conocida como Magia para nitos, es la
dnica cuya definicion depende exclusivamente del pablico al cuil va dingido ¢l espectiaculo.

Esto significa que da igual la téenica o el tpo de efecto o accesorios que se utilice para el show,
o ¢l espacio en el cudl se realiza; ¢l dnico requisito necesario para hacer magia para nifios, ¢s
que fa magia que se realiza sea entendible, sorprendente y entretenida para los ninos,

Una cosa mis, y en esto soy ubsolutamente inflexible. Aunque resulte obvio, es imprescindible
que ¢l publico est¢ compuesto en su mayoria por nittos, Parcee una tonteria lo que acabas de leer

ino! ;Donde se ha visto un espectaculo de magia para milos sin mifios”?

Aurkjue 1o 1o creas, conozco de muy buena fuente la historia de un mago que se presento a
concursar cn la catcgoria de magia infantil en un congreso de magos muy importante v se llevo
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una amarga sorpresa cuando descubrio. al abrirse ol telon, que no habia entre el pablico ni un
solo nifo. Todo el pablico eran adultos, De todos los participantes que habia imscritos cn la
competicion fue ¢l Unico que le dijo al jurado, compuesto como todos los jurados por
“adultas/grandes conocedores del arte de la magia”, que sin nifios en ¢l piblico no podia actuar
para nifios. Podia actuar para adultos, pero no era lo que habia ido a hacer, asi que dio media
vuelta y se fue del escenario, dejando a todo ¢l jurado del concurso con cara de jurado de
Concurso.

{Qu¢ hubicras hecho ta en su lugar? ;Crees que algin jurado hubiese permitido un acto de
grandes ilusiones sin una sola gran ilusion? Del mismo modo que es imposible hacer cartomaga
sin cartas 0 manipulacion sin manipular, es imposible (repito. imposible) hacer magia para nifios
sin mifos en ¢l pablico.




Las claves del éxito

Un publico compuesto por nifos es el mejor
de los publicos, Loy mifior no tienen ideas
preconcebidas, se interesan inmediatamente

Peter Brook

Todas las profesiones, artisticas o no, tienen su dificultad v requieren esfuerzo si queremos
obtener un resultado digno ¢ interesante. Ser mago para nifios no es la excepeion. Hacer un
especticulo de magia para los mis pequedlos pucede convertirse en una pesadilla si no se hacen
bien las cosas.

Sin lugar a dudas ¢l primer paso para poder hacer un especticulo de magia dirigido al publico
infantil ¢s estar realmente decidido a actuar para nifos... y no todo ¢l mundo lo esta Si no
tienes ganas de trabajar duro, comienzas con mal pie. Debo advertirte que los especticulos
infantiles son realmente agotadores, pero st estas predispuesto a esforzarte descubnirds que son
sumamente gratificantes.

En mi opimion, la clave para que un show de magia infantil discurra sin sobresaltos para cl
artisty, ¢s no perder en ningan momente las riendas del cspectaculo. Creo, sin temor a
equivocarme, que es indispensable que el mago tenga bajo control todo aquello que de ¢l
dependa en su condicion de mago. Para conscguirlo, ¢s necesario conocer a la perfeccion
Quicnes somos, COMmo ¢s nuestro personaje, para qué estamos ahi, qué podemos decir o hacer v
qué no, conocer perfectamente las téenicas, los accesorios y su funcionamiento, para que nada
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de 1o que dependa del mago guede librado al azar. Esto se consigue con mucha preparacion,
estudio y ensayo constanie, y por supucsto gracias a la mejor escuela existente, la experienvia, A
no desesperar que fa experiencia lega con ¢! tiempo, algo de esfuerzo v mucho trabajo. Si te
gusta lu trabajo v disfrutas actuando para nifies, sin dudas, el camino serd mucho mas facil.

Los pilares de un buen show para ninos

Mi propia experiencia me ha ensefado que para conseguir un show exitoso de magia para nifos
en ¢l que todo esté controlado desde el principio al fin, existen una serie de clementos
imprescindibles a la hora actuar, que ayudan al buen desarrolio del espectaculo,

Diversion  Personaje
Juego  Rimmo
Participacion  Flexibilidad

Actitud  Simpleza

Estos elementos son, desde m: punto de vista, las mejores herramientas para conseguir un gran
espectaculo de magia para niflos. Son los pilares de un buen show infantil. i algunos de estos
elementos fallan, muy probablemente, lo que teniamos plancado se desmorone y perdamos ¢l
control del especticulo y st no lo solucionamos a tiempo, posiblemente la actuacion termine cn
desastre.

Si quicres que tu espectaculo para pablico infantil sea exitoso, no es suficiente con hacer buena
magia, aunque sl cs obligatono. Los nifios siempre t¢ exigiran al maximo v es primordial
disponer de la solidez necesana para satisfacer sus expectativas vy lograr el éxito descado.
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Diversion

La magia se acaba en un momento, ¢l iruco
pstcr en hacerio divertido

Trevor Lewis

Hace muchos aflos, cuando todavia intemet no estaba populanzada y yo recién comenzaby a
descubrir los secretos de nuestro maravillose arte, acostumbraba a ir @ la biblioteca pablica de
mi ciudad a leer todo aguelle que tuviera relacion con ¢l tlusionismo. Alli encontré un
imponente libro sobre magia cuyo prologo culminaba con una frase que marcaria toda mi vida
como artista.

Divierta y embangue. pero nunca olvide lo primero.

Esta frase me cautivd desde el pnmer momente que la lei. Con ¢l paso del tiempo, [ui
comprendiendo mis su significado y fue convirtiéndose en ¢l mofor de mis presentaciones.
Adopté la frase como verdad. Mi verdad. La hice propia y desde ese momento se convirtid en
mi objctivo como mago., Antes me csforzaba por hacer magia, ahora me ¢sfucrzo por entretener
y divertir utibzando como herramienta i magis, La sorpresa ¢s ¢l camine para conseguir mi
meta: entretener.

Esto no significa en absoluto que el mistenio v la ilusion pasen a un segundo plano, al contrario,
deben estar presentes en tedo momento, soy mago, mi trabajo es crear misterio e tlusion pero no
puedo dejar de lado la diversion, la comedia y el humor, especialmente actuando para nifios.
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Cuando una mama s¢ pone en contacto conmigo para contratar un espectaculo para cl sexto
cumpleaios de su hijo, ¢ para la comunion de su hija, no esta pensando en contratar a un mago
cuya técnica depurada y sorprendentes habilidades desafien todas las leyes de la naturaleza. No
sefior. Lo que esa mamd busca es mucho més simple. La mamé quiere que durante ¢l tiempo
que dure le actuacion (generalmente una hora en mi caso), logre que su nino y los invitados a la
liesta estén entretenidos, se diviertan, no molesten por un rato v s ¢s posible que ¢l
homenajeado sea ¢l protagonista v todo esto por el mejor precio posible, por supuesto. Mi
propia experiencia me ha demostrado que esto es asi. Esto es lo que quicre una mamid que
contrata un espectaculo de magia para nifios, gue entretenga y divierta a los nifios de la fiesta. Y
ése, creo humildemente, que debe ser nuestro objetivo primero como magos para nifos: divertir
y entretener.

Lo que ofrezco a quien se pone en contacto conmigo para que acte en una fiesta infantil, es un
espectaculo de magia, pero divertida, Creo profundamente que todos los entretenedores de
cventos infantiles deberlamos ser muy conscientes de que nuestro objetive fundamental es
divertir. Soy mago si, pero mi proposito no es hacer magia, sino diverfir y como soy mago, para
divertir, hago magia.

Considero de vital importancia plantearnos seriamente ¢l tema de la diversion como punto de
parnida de nuestro show para nifos, Puedes tener la mejor (€éenica, los mejores y mas caros
accesorios y pucdes haber ganado cantidad de premios en congreses para magos: pero si no
diviertes a tu publico en un espectaculo mfantil, o mejor serd que busques otro dmbito en el gue
trahajar porque no estards haciendo bien tu trabajo.

<Como divertir a los ninos?
Si lo analizamos un poco, verds que jugamos con mucho a favor, porque cuiando un nifo cs

invitado & una fiesta, llega indefectiblemente con la idea preconcebida de que va a pasarlo bien
y a divertirse. ;Y como se divierten y se la pasan bien los nifios? Aunque parezea dificil de




contestar, kB respucsta os muy sencilla, y es sin lugar a dudas una de las claves para que un
espectaculo mfanul funcione. Aqui viene el gran descubnmiento. Los mifios se divierten
jugando,

St le preguntamos a cualquier nifo qué le gusta hacer o comoe se divierte, habra un denominador
comun ¢n todas las respucstas. Todos fos nifios responderdan jugar. Hagan la prucba y veran. Lo
he preguntado cientos de veces y siempre obtengo casi la misma respucsta: jugar.

Si... o los mifios les gusta jugar, asi de simple. Todos jugamoes cuando somos nifios. Es innato al
ser humano v scgin la psicdloga especialista en nifios Marisol Mufioz Kichne, ademids de
estimular los sentidos y enniquecer la creatividad ¢ imaginacion, el juege es divertido,




Juego

Las minos muesoran especial interes amie las
tureas enfocodas o un fuegs v ooting
creciente copprenyion N disposicion  para
rendit

Heizer

En cualquier actividad que realice un nifio, se desenvolvera mas eficientemente inmerso en un
entormo Hidico, que fucra de ¢l Hay muchisimos estudios que 1o demuestran y autores que lo
corrpboran,

El juego e lu actividad principal-en la vida del mino.

Jid
[_,(\

En el [nego, la capecidad deatencion v memoria se

ampiia el doble.

l lt'lg:l.”ll

£l juepo ey el lenguaje principal de los niftos; éstos
se comunican con el mundo a traves del jueso

Muito: Kickhne

De todo esto se desprende una regla muy sencilla, si queremos captar y mantener la atencion de
los nifics en nuestro espectiaculo, la mejor forma de hacerlo es jugando.

— {7 }—



Los nifos viven jugando. Su vida cs un juego, Posiblemente no sepan ¢omo comportanse
cuando hay un mago actuando, pero saben perfectamente como seguir las reglas de un juego.
siempre v cuando, este juego les interese,

Como be dicho, cuando un nifo va 3 un cumpleanios, va con la idea preconcebida de jugar, de
pasarla bien, de divertirse. Como magos, deberiamos adquirir la capacidad de trasformar nuestro
especticulo en un juego e invitar a los nifos a participar en ¢l

My espectaculo para cumpleafios mfantiles estd planteado integramente como un juego. Y se lo
informo a los nifios en cuanto nos conocemos. Es importanie que los nifos sepan que estoy ahi
para jugar, Vamos o jugar un jucgo cn ¢l que nos divertimos y participamos todos, Los nifios,
los adultos (st los hay) y yo (¢l mago). Todos formamos parte del juego (todos los que quieran,
por supuesto), Jugamos a hacer magia. A veces ¢l gue hace magia soy yo porque soy ¢l mago,
otras alguien del publico (o el piblico entero), muchas veces el cumplenniero y otros muchas, la
magia sucede porque si y nos sorprende a odos, Nos relmos muchisimo. .. se nos contagia la
risa y ¢l buen humor se respira en el aire. Es que el juego que jugames tiene el objetivo que
tienen todos los jucgos: divertimos y pasarla bien. Por eso jugamos.

Para poder jugar debemos, en primer lugar, ehiminar toda barrera que nos aleje o distancie del
publico ¢ mtegramos con clios; v para mtegramaos debemos lograr que nos acepten v nos
aceptanin solo si lo que les ofrecemos les atrac,

Considero que ¢l concepto teatral de cuarta pared debe desaparecer de nuestra mente. Todos los
participantes def juoego deben estar dentro del mismo entorno, del mismo contexto, todos
involucrados con ¢l juego del especticulo. Si logramos ransmitir a los nifos que nuesiro
espectaculo serd un juego, no solo con palabras, sino tumbién con geslos, con lenguaje corporal
y sobre todo con actitud, conseguiremos captar |n atencion y el interés del pablico infantil, lo
que nos dard la posibilidad de mantener el control del espectaculo hasta ¢l final,

—{ ¥ = —-
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Debemos demoestrarles desde el primer momento que queremos ser amigos y acercamos a ¢llos
para jugar y pasar un buen ralo, Para esto, nuestra actitud s mas que importante, ¢s la clave.
Nuestra actitud deberia ser distendida, alegre y comprensiva, Debemos irradiar encrgia positiva.

Desde que entramos en fa casa donde serd la fiesta, todo contacto con los nilos debe ser
amistoso, cordial, divertido y si es posible, magico. Debemos hablar su lenguaje, ¢l del juego,
para que nos entiendan. Los nifios no son tontos, son nifios, pero comprenden perfectamente la
actitud de alguien que esti dispuesto o jugar y a pasarlo bien.

Al igual gue en casas particulares, cuande trabajo cn salas o teatros, antes de que el telon s¢
levante y comience la funcidn, acostumbro a pasearme por el patio de butacas jugando con el
publico micntras van entrando a la sala y acomodindose ¢n sus asicntos. El objetivo cs

conscguir que [os pequenos conozean mi personaje y entren en contianza,

Desde que tencmos ¢l primer contacto ¢on los nifics debemos intentar ganarnos su confianza,
para ¢llos ¢l espectdculo va comenzo. Un gesto o un comentirio gracioso, una nurada complice,
una payasada o un pequeno truco de magia, como sacarie una moneda de la oreja al pnimero que
se neerca, son un buen comienzo para ganamos su confiunza v demostrarles que estamos cn la
ficsta para pasarla bien y divertimos juntos, que nosotros como magos también vamos a formar
parte del jucgo del espectaculo. Si lo hacemos bien y logramos conectar con los nifos desde ¢l
principio, tendremos mucho terreno ganado. Comprenderan enseguida nucsira intencion v
estardn predispuestos para ¢l show,

Un recurso interesante para acercarnos a los nifios, es conccer sus canciones favoritas, los
jucgos de moda, los personajes del momento, las formas de expresarse y las palabras
procedentes de su imaginacion o de la television, gue utilizan ¢n su manera de hablar, de ese

modo estaremos en onda con sus infereses v podremos captar mejor su atencion.

Recuerda siempre que una sonrisa amable y una mirada complice son nuestras mejores armas

[ %]



U2 sewajqod SowaIpuN Ou OPUATLIAIP URIS3 38 1S "uaiq uased ] as £ ueuatalp as anb oanaigo
02N [ uod “ofanl NS UA SOURUPOD OU opUmUNUI > sojopuedudre ‘0jsa00u anb somERw
sapenyur $0f uod udspnde dw ‘uspnepds ‘uvw as ‘uapieq “uuF ‘seundaad swu v urpuodsal soum
s anb rd ajqisod of opol oFey adwag “sopegoueiun soppuauR 2ed savopmussaid sey
U3 SOpRIAN[OAUL ‘oftardadss jap sped usuueg sogiu so] anb oyuswowr opo U IEjUAUL SOWGI(]
-odje ap aued reuwoy sa Jeddiey elFew op soond SO| LD 0FewW B 1mpnie v mual @ msed
0[0s eayiuFis ou seddied 0104 “omomaadsa v owsnurwp apEp wed djudsIse oW Jopevadsa
UNS[E IO OSOLYAUA] AN SO AUAIEULIOU A ‘BUDOS2 E| URIOPE SOUIL SO| [RIDUaE 03

0uod onsanu ofeqg upIwisa
‘oFanl onsanu op usdied anb sowmiBo) 15 £ oFanl [ moydun so ‘epridayu va uoedionied
e] A aednl vysnd sap soum sop v madwosur omd epauoa sa (104 9p opowr 1w €) woRLIgE
msy redonmd visnd $31 soya sof ¢ anb ueuLige onb sofewl ¥ $230A 9p s0jua1d op1a] L opio ay

"OSRIRI) [B OPBUIPLIOD BISD sowin sof ap uoedinnied vy uis sou pred pidvw op opnovaadss
upy ‘oanqud £ oFepy -smswodeiond sowos sopoy owues o] rod ‘ofan( |2 vezivoFeoad sausmb vos
sojredonmd so oBanl Avy ou sowmdivnued wig dqesuadsipur uopipuod owos ugedidned
8] amoms ‘m3n) sowud wa sowsqap ofonl un owod vas moys onsenu anb seFo] wrey

sNoy pnagy

12 ap DIpL) 25 11 Sp SOU DI}
AN W THAISA HB ISR AN SIS LR OpHoR)

uoroedronred



mantencrlos controlados, porque les interesard lo que fes ofrecemos v quermrdn  seguin

divirtiéndose.

La cleceion correcta de un espectador para que nos ayude ¢n nucstras rutinas ¢s de vital
importancia y deberiamos prestarfe mucha atencién, porque del mismo modo que una eleccion
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acertada del asistente puede ayudamos a divertir muchisimo y a darle espontaneidad al show,
una mala eleccion puede complicarnos bastante la actuacion.

Cuando utilizo un asistente del piblico, suclo aclarar algo que intento que los nifios comprendan
may bien, y que repito cada vez que elijo un miflo para ayudarme: solo pasard a ayudarme
quien esté bien sentado v con lay plernas v los brazos cruzados v una sonvisa enorme debajo de
la nariz...

Esto hace que, casi automiticamente, los nifios se¢ acomoden en su sitio cruzando brazos y
piernas para poder salir a ayvudarme. Por supuesto, no elijo a nadie gque no cumpla estos
requisitos, pero todos tienen la posibilidad de ayudarmme, los que estan sentados adelante y los
que estdn sentados atrds, los nifies v las mitas, los del costado, los flacos, los gordos, los
blancos, los negros, los amarillos y pelirrojos, los mas pequesios y los mas grandes, todes.
Intento ser muy equitative, que prime la igualdad a la hora de seleccionar asistentes para
demostrarles a los nifios que todos formamos parte del show, que todos jugames el mismo
juego, de ese modo ninguno se sentird excluido del grupo y permanceeran conectados al
espectaculo hasta el final, con la ilusion de ayudarme,

Siempre trato de seleccionar nifios que tengan una expresion alegre en sus caras, que estén
correctamente sentados como les he pedido y que no estén demasiado excitados o hiperactivos
pero tampoco demasiade retraidos o timidos. Un nifio que estda muy excitado por salir como
asistente puede complicamos la actuacion y sera dificil de mangjar al igual que uno muy timido.

Hace algin tiempo lel un articulo del genial ventrilocuo Mark Wade que hacia referencia al
conceplo de “leer a la audiencia”. Leer a lu audiencia significa observar ¢ interpretar el
cumportamiento y las reacciones de los nifos del pablico desde que tenemos el primer contacto
con cllos y poner en una lista mental aquellos que creamos que pucden ser bucnos asistentes
para tal o cual rutina. De esta forma reducimos la posibilidad de equivocamos con la cleccidn,
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cComo tratar al asistente?

Intenta siempre ser cercano, amigable y respetucso. Es mas que importante que ¢l nifio se sienta
comodo en escena para poder sacarle el mayor partido posible. Recuerda que hasta hace un
instante formaba parte del pablico y ahora forma parte del espectaculo y no tedos los niflos
afrontan la situacion de estar en escena con la misma naturalidad.

Simplemente recibiendo al nifo con amabilidad, con una sonrisa cémplice y tomdndonos un
breve momento para conocerle, interesamnos por ¢l y hacer que ¢l publico también se interese,
podemos conseguir que se sienta comodo y predispuesto para ayudamos. Preguntandole su
nambre y algo importante para ¢ como su edad, el colegio al que acude o cosas por ¢l cstilo,
lograremos ¢l acercamiento y L confianza necesanios.

Nunca debemos faltarle ¢ respeto a ningin nifio, oi reirmos de forma despectiva de ningiin
defecto o caracteristica que éste pueda tener. Los nifios son muy susceptibles v si no tenemos
cutdado. a veces una broma simple. puede hacernos quedar mal parados.

Trabajando para miios suclo hacer un gag clasico de payasos: cuando algo sale bien le digo al
pequerio asistente “muy hien... choca los 57 y coloco la palma de mi mano derecha hacia
adelante con ¢l objetivo de que ¢l choque la suya con la mia a modo de saludo pero al estar de
pie ¢l nifio no puede Hegar a mi altura y generalmente intentan saltar para chocar la mano lo que
avudado por mis cams de circunstancia genera nsas. Bl gag es bastante tonto, pero siempre
causa gracia ya que se busa en la diferencia de altura gue tengo con respecto a los pequenos.

Una vez trabajé en ¢ cumpleaiios de un nifo con enanismo. La mamid va me habia visto actuar
antes ¥y me pidié por favor ue noe hiciera esa broma ni nada que tuviera que ver con la altura
porque harfa gue su hijo se sinticra dolido. Sinceramente 1o lo habia pensado. De mas esta decir
que no lo hice pero tuve que estar todo el show pendiente de no meter la pata porque ¢s un gag
que lengo bastante interionzado.
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Observar como reacciona y escuchar atentamente lo que nos cuenta el asistente, ayuda a que se
sienta confortable ¢n la escena y también puede gencrar algunas situaciones graciosas y
divertidas que podemos utilizar en nuestro show. Permitete y permitele a tu asistente jugar y
divertirse. No debemos tener miedo de salirnos del guidn si vemes que podemos aprovechar en
nuestro favor alguna situacton. Las respuestas de los nifios a las preguntas més simples, muchas
veces pucden resultar muy graciosas y con un poco de inteligencia, podemos sacarle mucho
partido.




Una cosa que suclo hacer habitualmente es elogar algo del nifio, agregando alguna pregunta o
comentario absurdo, lo que por un lado hace que se sienta comodo y por ofro genera unas risas
como por ejemplo “gué bonitos ojos tienes debajo de esas dos cejas...(pausa) ;donde los has
comprade?’ o “me guston mucho s zapatillas, son muy chulas...(pausa) Jme  las
regalas?. . (respuesta no), menas mal porgue los dedos del pie me quedarian todos apretujados
asi mira...(poniendo cara de dolor y las manos agarrotadas)”

Debemos recordar que cstin en la cscena para ayudamos 2 hacer la magia. Aunque no sca
demasiado necesaria su presencia como asistente, debemos hacer que ¢l nifio se sicota
importante delante del publico, sin importar lo que deba hacer para ayudamos. Conviértelo en la
estrella de lu rutina y estard dispuesto a ayudarte sin miramienlos.

Otorgéandole importancia a sus acciones y palabras, haremos que se sienta protagonista de lo que
estamos haciendo y ¢l centro de atencidn del resto de sus amiguitos del pablico. Esto a los nifios
les encanta, y seguirdn nuestras instrucciones al pic de la letra para recibir el mayor
reconocimiento posible de sus pares v condicionard al resto de los nifios a comportarse
correctamente para poder ser los proximos en pasar y convertirse en estrellas del especticulo
ellos mbién, lo que nos dard ¢l control total de la situacion.




Ritmo

Empresa de  gran  responsebilidad e
presentarse  ante  wna  platea  nfantil...
dispuesta o  entregarse o miles  de
posibifidades v juegos diferentes, pero al
migmo tiempo, tar pura v abievla como
honesta para recibir en sux manifestaciones,
aprobacion, rechaze o Indiferencia

Saralt Bianchi

El ritmo es un elemento fundamental en un espectaculo para nifios. Con ritmo me reficro a la
agilidad, al dinamismo, a la accién del especticulo. A la actitud activa del mago. Si queremos
que nucstro show llegue a buen puerto, debemos mantener la atencion y el interds del publico y
solo podemos lograrlo si no se aburren, porque lo gue estamos haciendo los engancha y los
conecta con el mago.

Estamos inmersos en la cultura del zapping, donde no hay calma, todo pasa muy deprisa, la
informucion, las imigenes, los acontecimientos, todo transcurre a un nitmo frenético. Los nifios
No Son ajenos & esto y necesitan dinamismao. Lo mondtono, lo lento, les aburre facilmente (como
a todo ser humano) y si se aburren desconectan, y si desconcctan, perdemos ¢l control y si
perdemos ¢l control del pablico, adiés especticulo.

Los nines por su naturaleza necesitan accidn vy si no les damos accion, perderdn la atencion en el
mago y comenzardn a buscar accion en otro lado. Si eso sucede tenemos dos opciones: o
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recuperamos su atencion y los conectamos nuevamente con algo que les interese o estamos
perdidos:

Buscando en la maleta

Muchas veces he observado a ciertos magos que pasan un tiempo interminable buscando algin
gccesorio en la maleta sin decir ni hacer nada interesante. Resultado: murmullos, movimientos
en lu platea, un buche en la actuacion més que considerable, y como consecuencia, pérdida del
ritmo v del control del pablico.

Evitar los baches ¢s una prioridad. Los baches son nuestro peor enemigo actuando para nifos,
Son hteralmente desconexiones con ¢l publico. Cuando hay un bache, los nifies aprovechan la
situacion para desmteresarse del mago y poner la atencidn en algo que les atraiga mas que ver a
un scitor buscando algo en una maleta. Di algo, pregontele algo al pablico, haz algion gesto
gracioso o canta alguna cancion ridicula, pero por faver evita los baches.

Monologos
El monologo es un recurso gque hay que evitar porque puede tornarse mondtono v adends
refuerza la idea de cuarta pared, de separacion, ¢l mago cuenta y el piblico escucha v si lo que

estan escuchando no les gusta, desconectan.

Es preferible basar las rutinas en ¢l didlogo. Establece una relacion mucho més cercana,
atractiva y dinamica para los nifios,

Hay rutinas que requicren contar una histona o un cuento y hablar durante un rato, esto

podemos dinamizarlo intercalando algunas preguntas relacionadas con lo que estamos contando
para darle participacion y ritmo al relato y evitar que se convierta en un mondlogo aburrido,
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Para que el ritmo del espectaculo no decaiga, es preciso tener una presencia y concentracion

total en lo que estamos haciendo y en ¢l entomo

Hay que ser como un amimal al acecho. Estar constantemente en guardia. Atento a todo lo gque
sucede a nuestro alrededor, Estar alerta, conectado, listo para responder al instante sin perder las
riendas, capitalizando ¢ incorporando las situsciones incsperadas al show.




Flexibilidad

Vavla m mente  Libdrate de oy formas
comao ¢l agtia. Poi ggia en (@ botelle v serd
bordla, pon agua en g erera v seni e
El agua pueee fluir o puede solpear. Se
QNG M amign.

Bruce Lee

La flexibilidad hace referencia a la capacidad de adaptarse, de ser docil. de liberarse de los
esquemas, actuar abierto a lo que pueda suceder de pronto, sin preparacion alguna y con los
medios que disponemos en ¢l momento.

Cada vez que actuamos en una fiesta imfantil, nos enfrentamos a un sinfin de obstaculos que
debemos sortear para llevar a buen fin el show, Las condiciones y ¢l espacio disponible en la
ciasd donde vamos a actuar, la presencia de adultos que no paran de conversar o la reaccion
inesperada de algun nino, pucden desbaratar la estructura que teniamos planteada para el
espectaculo,

Los nifios son impredecibles, espontances, sinceros, directos, Actuando en un cumplearios
infantil pueden ocurrir cientos de situaciones inesperadas que nos impidan continuar con lo que

tenfamos plancado.

Si queremos dedicamos profesionalmente o actuar en fiestas infantiles, y no depnmirnos o
frustrarnos porgue @l o cual ruting no salio como queriamos, debemos potenciar nuestra
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capacidad de improvisar y de adaptarnos a los imprevistos, de ser flexibles, de disponer de los
recursos suficientes para que la situacion no nos domine.

Esto no es ningln descubrimiento, cn ¢l afio 1968, Ron Bishop escribi6 en su libro sobre magia
para nifos titulado Laugther all the way: Si eres capaz de adaptarte, rara vez tendrds grandes
dificultades y conseguiras gran cantidad de diversion de tu trabajo.

Cuando una abuela llega al cumpleaiios de su nicto, da exactamente igual que un mago esié
actuando o gue haya un terremoto, la abuela ird a saludar a su nicto, a darle cf regalo y a decirle
lo bonito que estd, cueste lo que cueste, interrumpiendo por supucsto ¢l espectiaculo y generando
una distraccion tan grande que es imposible obviar.

El show no debe detenerse (the show must go on), no debemos perder el control. Si no podemos
evitarla, deberiamos ser capaces de incorporar esa situacion a nuestro show y aprovecharla para
nuestro beneficio, hasta volver a retomar nuestro camino. Ya lo dice el refrdn, “si no puedes con
fu enemigo, tinete a &l

Cuando me ha sucedido esto, suelo parar lo que estoy haciendo, me acerco mirandola con
sorpresa v haciendo caras raras, siempre inmerso ¢n mi personaje, la beso y la abrazo, saco mi
peine gigante e intento peinarly, Los nifos se parten de la risa y la interrupcion pasa a ser parie
del espectaculo.

¢Como lograr ser flexible si tengo un guion que seguir?
Una vez llegué a casa de una familia que festejaba la fiesta de su hijo que cumplia siete afos.

Era verano. Una casa muy bonita con un peguesio jardin con sombra, muy apropiado para una
actuacion que debia ser para veinticingo nifios mas o menos.

— [41}



Luego de presentamos la mamad me comenta que le habian fallado un monton de nifios. Y claro
estamos en verano y habrd mucha gente de vacaciones, comenté, como no dandole mavor
importancia al tema.

Con la mayor cara de pena que vi en mi vida, la mamd me mird y me dijo “hace mds de una
hora que deberian estar agui v solo han venido cuatro”™ 7;;QUE!? No me lo podia creer, habia
fallado el 80% de los nvitados. ;Como hago un show para cinco nifios? (cuatro invitados y ¢l

cumplearicro)

No ve mas-remedio que reorganizar lo que tenia plancado para hacer mi trabajo. ([ Como?
Adaptando el matenial del que disponia, eliminando las rutinas que no encajaban con tan poco
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pablico y agregando las que crei conveniente. A partir de ese memento comencé a valorar la
importancia de poder adaptarse y ser flexible trabajando para nifios en fiestas infantiles.

Debemos entender desde ¢l principio que un especticulo para una fiesta privada para nifios no
c¢s un espectaculo de teatro y muchas veces puede volverse muy complicado ceiiirse a un guion
estricto.

Con el objetivo de flexibilizar mis espectaculos infantiles v poder variar la direccion de los
mismos si la situacion lo requiere, utilizo un método que denomino por bloques pars estructurar
mis rutinas.

Estructura por blogues

Todo, o casi todo, en mis especticulos infantiles son bloques. Una rutina es un blogue
compuesto por bloques més pequefios (gags, comentarios, acciones, efectos, efc.) que se pueden
variar, poner o guitar segun la situacidn lo requicra. Lo (nico que no varia en el show es mi
personaje. Todos mis especticulos se basan cn mi personaje, ¢s ¢l ¢je fundamental de mis
shows. De este modo, cualquier cosa que haga mi personaje, sera parte del especticulo. Esto no
significa que salga a actuar sin tener el show previsto ni mucho menos. Significa que estoy
dispuesto a jugar y que si por cualquier motivo, me encuentro en la situacion de tener que variar
lo plancado, puedo afrontarlo sin problemas y sin salinme del personaje.

Cuando el show sale tal cual lo planeamos es perfecto, pere no siempre es asi. A veces hay que
cambiar de rumbo en medio de la actuacion. Hay miles de motivos. El piblico es muy
extrovertido y participativo y debemos quitar uno o varios bloques. o son demasiado timidos ¢
introvertidos y debemos agregar un bloque para completar ¢l tiempo contratado. O simplemente
dimos con un nifio que creemos que podemos sacarle mejor partido con otra rutina diferente a la
prevista. O fallan muchos ninos y debes actuar para cinco nifios en lugar de los veinticinco que
creias,
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Personaje

Ccniglo wngy avo 2n publico, so guiera
0 no a7 OSTa Racieido W
representaclon. Usied es un persongje
{en lerminos ieatrales), Al infentar sev
wsred gismo lo que e es fnlerpreia

lu wersion Q! txted tienw de xé mivmo

Hionso Maline

Los miiies tienen una idea general y preconcebida de qué es un mago. Es un seior que pucde
hacer cualguier cosa, porque si, porque es mago y los magos hacen cosas imposibles que el
resto no pueden hacer.

Cuando nos presentamos como mago delante de los miflos en una fiests, debemos ser
irremediablemente ¢l mago. Ademas, debemos fener muy en claro quién ¢s ese mago. El mago
es ¢l personaje que representamos. Puede que ¢l personaje tenga mucho de nuestra personalidad
(0 no). pero en ese momento somos el mago v estamos actuando, Y para que los nmifios crean ¢n
nosotros y ¢n nuestra magia, primero nosotros debemos creernos ese persongje de mago y mis
alm, debemos ser ese personaje. Interiorizarlo. Conocerlo a fondo,

De nada swve saber que el personaje ¢s un mago, eso es un dato muy general e initil, es
necesario saber quicn es, de ddnde viene, si es listo 0 medio tonto, si ¢s buen mago 0 a veces se
equivoca en los truces, si es timido o extrovertido, si es adulio, o un nifio en cuerpo grande, si es
medio payaso o elegante o disléxico 0 miedoso, si fe gustan las chuches o los belados, a qué le
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gusta jugar, §i tiene novia o nictos, Se debe tener claro que es lo que quicre ese mago, cuales son
sus intenciones cuando actGa. Quiere sorprender, o prefiere jugar o divertirse o contar historias o
mostrar sus habilidades. Conocer de arriba abajo a cse mago es la mejor manera de controlar
todas las situacioncs.

Si conocemos bien 3 nuestro persongje podremos saber exactamente cOmo reaccionaria ante
cualguicr situscion incsperada y sabremos seleccionar bien qué hacer y qué no hacer en cada
momento.

Debemos recordar siempre que todo lo que hagamos con el personaje sera parie del espectaculo.

Al actuar en un evento infantil en una casa de familia, donde no hay escenario m espacio
cscénico delimitado, ni patio de butacas, ni escenografia, ni condiciones adecuadas y donde
sobran distracciones, el mejor recurso que [enemos es meternos en nuestro personaje de mago,
pero para ello debemos conocerlo a la perfeccion y asi poder explotarlo en todas sus facetas.

El personaje debe ser ¢l hilo conductor del especticulo. El cimiento sobte el que se basan todas
las rutimas y acciones. Es un factor determinante para darle homogeneidad al show.

El especticule no son los trucos sino lo que hace ¢l mago. Los trucos y accesorios son las
herramientas que utiliza ¢l mago para representar el show. Recuerda siempre esto: ¢l personaje
y lo que €] hace es el espectaculo.
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Simpleza

Un intelectual dice ung caxa yimple de un
modo dificil. Un artista dice algo dificil de
moriio simple.

Charies Bukowskt

Pienso que la simpleza, es una caracteristica muy significativa que debemos tener muy en
cuenta actuando para nifos. Todas las presentaciones, los accesonos, el lenguaje, los conceptos
y las formas que se utilizan en cualguier rutina de magia para niflos debe llevar incorporado una
sencillez, una claridad, una sintesis absolutamente necesaria para poder capiar la atencién del
pequetio espectador y mantenerlo inmerso en su rol de pablico.

El vocabulario y las estructuras oracionales y discursivas utilizadas en las presentaciones deben
ser sencillos, teniendo en cuenta la limitada posibilidad de comprension de los nifios,

La estructura de las rutinas también debe ser simple, recurriendo al planteamiento de un efecto
por vez, con un desarrollo lineal y con un objetivo magico claro y conciso, Ademds, los nifios
deben poder reconocer con absoluta facilidad todos los elementos y accesorios que utilizamos.

Resumiendo, las rutinas de magia para piblico infantil deben ser simples, Simples en las formas
y en los materiales. Esta regla es fundamental en mu mancra de entender los especticulos
infantiles.
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La cotdianeidad de los accesorios que utilicemos ¢s otro punto a tener en cuenta, va que haran
mas ficil el reconocimiento del juego. Todos mus accesorios, rutinas, presentaciones, gags,
material, vestuario, todo lo que compone mis espectaculos para niflos reinen esta caracteristica,

son simples v ademas son facilmente reconocibles por los pequenos,
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Tambi¢n, creo que hay que adaptar los efectos y presentaciones a aquellos temas que puedan

interesar a los nifios de acuerdo a su elapa en o infancia.

Los nifios deben entender lo que hacemos. decimos v usamos. Esto no significa que las rutinas
scan cvidentes, ni sosas, ni aburndas. La simpleza no estd refida con la diversion y la magia
Mis ain, todas las preseataciones obligatoriamente deben ser stractivas, inicresantes v

seductoras para los niflos, pero simples

Una accién tan sencilla, efimera vy sin importancia como inflar un globo puede convertirse en

una ruting hilamnie si sabes sacarle partido.




Capitulo dos
El negocio de las fiestas infantiles







Socio, esto es un negocio

El Showbusiness inezocio del espectacnlo),
ES s Etenta por clenio wesocto v o reinia

par cienfa espectacilo

James Brown

Soy mago, amo la magia, disfruto muchisimo actuando. Es mi pasion. Muy pocas cosas ¢ la
vida me dan tanta satisfaccion como cuando mi show sale perfecto, sin fallos, como estaba
planeado y ¢l pablico disfruta, se emociona y se divierte con mi acmacion,

Pero también me gano la vida actuando. Es mi ncgocio. Vendo entretenimiento, Mis
espectaculos son mis productos y buena parte de mis productos estan dirigidos a eventos tanto
privades como piblices en los cuales los protagonistas son los nifios (cumpleafios, comuniones,
colegios, centros culturales. festivales, fiestas mayores, ferias, eventos publicitarios, reuniones
Familiares, etc.). Mis clicntes me pagan por mi trabajo y por mi parte intento ofrecer lo mejor de
mi en esa actuacion, tratando de divertir al publico y satisfacer las expectativas que tenia ese
cliente al contratarme.

Desde ¢l momento en que decides cobrar por actuir, tus actuaciones pasan a ser tu negocio. Si
¢l fin dltimo es vivir de tos espectaculos, deberds aprender a venderlos. Condicion fundamental
sin lugar a dudas. De nada sirve ser un excelente artista si nadie te contrata, Hasta que no
tomemos conciencia, querido smige, que ademds de artistas somos proveedores de un producto,
na lograremes identificar bien nuestro objetivo,
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Con cada una de nuestras actuaciones estamios presiando un servicio, Los clientes nos contratan
para actuar y llevar entretenimicento y diversion al evento que han organizado. Esto es algo que
debemos tener siempre on mente y ne olvidarlo nunca porque on gran medida, de ¢llo dependera
¢l caudal de actuaciones que consigamos.

Los clientes son la base sobre la que se sustentan los negocios. Cuanta mds calidad tenga ¢l
servicio que prestas, el cliente quedara mas satisfecho y un cliente satisfecho, es la piedra
angular del éxito de cualquier empresa,




Publicidad

I,)jl'n,’gqc.'r-n de noticlas o apmncios  de
caracter comercial para etrace a posibles
compradores, especiudones, usuarioy, et

Real Academia Espafiola

Antes que un potencial cliente se ponga en contacto con nosofros para contratarnos para el
cumpleaios de su hija, la comunion de¢ su hijo o cualquicr otro tipo de cvento, tienen que
necesanamente, haber sucedido dos cosas. En primer lugar el cliente debe estar interesado en
contratar un especticulo de magia y en segundo lugar debe conocernos o tener alguna referencia
nuestra o de nuestro trabejo, para que contacte con nosotros y no con la competencia. Por tal
motive s imprescindible promocionarse para darse a conocer, Si no saben que existimos, puede
que nos necesiten pero no nos Hlamarin nanca.

Existen gran cantidad de téenicas y ostrategias para promocionarnos y publicitar nuestros
shows. Las posibilidades son infintas: rjetas, folletos, postales, paginas web, merchandising,
anuncios en peniodicos y revistas, ete. Hay en ¢l mercado, miles de reclamos y soportes para
realizar publicidad. Unos més caros v otros mas eccondomicos, algunos te serdn muy dtiles y otros
no tanto.

Ahora bicn, jeudl ¢s ¢l mejor formato de publicidad? Pues no lo s¢. Conozcuo cuiles me
funcionan mejor a mi pero puede que no sean los mejores para otro. Lo que si €. ¢s que todo lo
que te promaocione (desde la tarjeta hasta el anuncio en internet) serd tu imagen ante ¢l potencial
cliecnte y si buscas una imagen atractiva y profesional, tu publicidad debe ser atractiva y
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profesional, y por supuesto fiel a lo que ofreces. Esto Gitimo es muy importante, de nada sirve
defraudar a quicn nos contrata ofreciendo algo que no daremos, ya que perderemos credibilidad
y muchisimos clicntes,

El mejor consejo que puedo darte para conseguir una publicidad de calidad profesional es que
contrates a profesionales de la publicidad para que te ayuden,

tn
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Somos magos. noe disefadores de paginas web, ni fotografos, ni publicistas v a menos que hayas
estudiado a fondo ¢ tema o tengas mucha experiencia en ¢l sector, lo mas recomendable ¢s
ponerse en manos de expertos, Segan John Fitzgerald Kennedy “Un hombre inteligente es aqueél
que sabe ser fan inteligente como para contratar gente mas inteligente que él”. Recuerda,
amigo lector, que nunca tendras una segunda oportunidad para crcar una primers impresion.
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La mejor publicidad

Hacer veir a los mnes. tmeno para i, hacer
reir o lox adultos bseno para ef negocio..

Roger Skip Way

Promocionarse no se reduce simplemente o imprimir y repartir tarjetas vy folletos publicitanios
vistosos o tener una paginga web liena de fotos. Cuando actuamos también estamos
promacionando nuestro espectdculo y sin lugar a dudas una buena actuacion es la mejor
publicidad que podemos tener. )

Es muy importante para nuestro negocio, tener siempre muy presente que en ¢l campo de la
animacion infantil, no se trata solo de entretener y divertir a los nifios del piblico, sino también
de satisfacer las expectativas del cliente, que al fin y al cabo, ¢s quien conlié en nosotros, quicn
nos contratd y quien paga, y por supuesto, de sorprender y seducir @ todos los demas adulios
presentes, ya que por ¢l simple hecho de estar presenciando nuestra actuacion se convierten en
nuestros potenciales clientes.

Recuérdalo, es muy importante: cada vez gque actuamos, estamos haciendo publicidad de nuestro
show y si hacemos bien nuestro trabajo, el piblico menudo se divierte y los adultos quedan
satisfechos, no existe mejor promocion para nuestro especticulo.




Boca a Boca

El Boca a Boca, o8 und fivma de extender ¢f
mensany a aves e« Honles contentas con ¢!
producto

Carlos Torrecilla

Existen muchos tipas de publicidad. Publicidad audiovisual, grafica, empresarial, subliminal,
propaganda, ct¢. Cuando alguicn habla con otra persona de ti, de tu espectaculo, de o bicn que
se la pasaron en la fiesta a Ja que asistio gracias a tu show o de la buena cxperiencia que tuvo al
contratarte, eso sc Hama publicidad de boca a boca, Es ¢l método mis poderoso de ventas y
marketing. Pero la publicidad boca a boca solo sucede cuando ofreces una experiencia que
sobrepasa las expectativas del clicnte.

Segim diversos estudios hechos por profesionales de la publicidad, un cliente satisfecho puede
generar 5 clienfes mas, pero un cllente molesto o insatisfecho ahuyeniara a por lo menos &
clientes potenciales.

Hace algunos anos Iei un articulo publicado por Edwin Amaya, en ¢l que hacia una interesante
reflexion sebre la publicidad boca a boca que me hizo pensar mucho sobre la importancia de

hacer siempre ¢l mejor trabajo posible.

(Recuerdas la wltima vez que viste una buena pelicula en el cine?, ;ja cudntas personas les
recomendaste que la vieran? Y si la pelicula fue my mala, ;a cudntos les sugeriste gue no
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perdieran su tiempo! Somos humanos y los humanos buscamos confianza. St alguien oy

recomienda algo, 250 nos Inspira confianza y viceversa

Tu estrategia publicitaria puede ser grandiosa, tus folletos espectaculares y tu web puede ser
super original, pero la herramienta mas poderosg o tu favor ¥y con la que CONSCRUIRS mids
actuaciones son tus propios clientes y lo que cllos puedan decir de t y de tu especticulo.

Asi que recuerda, intenta siempre trabajar a conciencia y ganarie al cliente desde ef primer
contacto telefomico o por emanl, hasta despedirte de ¢l en la fiesta, en cada momento s¢ amable,

honesto y profestonal, sin duda cs la mejor inversion en publicidad que puedes hacer.




Primer contacto

Qnic'/l r .\;lrm.'/r ol Numadeo debe atender
las clientes a traves def !-.'/L‘,':/m) vom
limitarse o atender ef teléfono

Lestiopolis

Fn la mayoria de las contrataciones para actuar en un evento infantil, el primer contacto gue se
tiene con ¢l potencial cliente ¢s por medio del teléfono y si no respondemos de forma comecta,
estamos proyectando una mala imagen de nosotros mismos v de nuestros servicios. Es muy
importante cuidar esta pnmera impresion si queremos concretar la actuacion.

Procura hablar con una voz clara y agradable al atender ¢l teléfono. Hay que responder con
seguridad, para dar la impresion de control total de la sitvacion.

No olvides sonreir micntras hablas por teléfono, eshoza una leve sonrisa cuando atiendas ¢
intenta mantenerla durante toda la convgrsacion, este simple gesto le dard 4 tu voz una cadencia
cordial y agradable y transmitiras amabilidad a través de la linca.

Estoy convencido que todas las llamadas deben ser respondidas con profesionalidad. por eso.
suelo atender el teléfono, solo si estoy plenamente disponible. Si estoy ocupado en algo y no
puedo prestar completa atencion a la Hamada, no atiendo ¢l teléfono. Espero a que dejen un
mensaje en ¢l contestador, cuyo saludo también debe ser cordial, alegre y sobre todo concreto y
breve para animar a interlocutor a dejarnos su mensaje.
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Al acabar con lo que estaba haciendo, escucho el mensaje y devuclvo la llamada. Por supuesto
intento devolverla lo antes posible. Si no han dejado mensaje, igualmente me pongo en contacto
telefonico, presentindome y comentando con toda amabilidad que tengo una llamada perdida de
ese telefono

No prestar la suficiente atencién al responder una llamada puede ser perjudicial para nuestro
trabajo y te puedo asegurar que tienes muchas mas posibilidades de concretar la actuacién si
esperas que dejen el mensaje ¥ luego llamas, que si atiendes el eléfono estando ocupado en oua
cosa,

Cuidar al potencial cliente desde el primer momento es parte del trabajo. Escichalo ¢ intenta
ofrecerie Ja mejor solucion a sus necesidades. Recuerda que cucsta mucho conseguir un cliente,
pero basta muy poco para perderlo.




La voz del teléfono

El vesultado de un buen negocio ex un
clienie satisfecho.

Perer Druker

Hace poco, mientras buceaba, inmerso en algunas revistas de magia, buscando un articulo sobre
papiroflexia. encontré otro articulo titulado A shert Story, escrito por Jim Kleefeld, gue me
cautivd v me hizo pensar y reflexionar mucho sobre la importancia de ser profesionales en Ia
relacion con el chiente y de cuidar al miximo los detalles en el trato desde ¢l primer contacto.

El texto que hay a continuacion, es una adaptacion basada en un fragmento de ese articulo.
Espero sinceramente, estimado lector, que no te sientas muy identificado con el mago de este
relato y que te sirva a ti también para reflexionar sobre el tema.

La voz chillona y ligeramente irritada atendio el teléfono después del quinto ring.
-Un momento... y se hizo un silencio que parecia interminable.

-iHola! ;Quién habla?

-Hola, ;hablo con Pampini?- Pregunid la seiora

- Ehh?- Murmure la voz

-Queria hablar con Pampin el mago, ;es usted?- Pregunii ella amablemente.
-Ah, si, el mago, soy vo... ;qué quiere?

-Estoy interesada en un espectacule de magia...
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~Muy bien... ;Yo hago especiaculos de magia! -interrumpio la voz chillona-. Un
profesional muy reconoctdo. Estoy constantemente ocupado haciendo actuaciones,
hago cientos de shows al aro. Trabajo habitualmente en los mejores teatros de fodo el
pis.

-Oh, es que vo sélo necesiio un mago para animar el cumpleaiios de mi hija de 7 aiios,
pero supongo gue usted no hace espectaculos pequeRios como éste- sugirio la mamd.
-St, 81 que hago cumpleafios infamiiles, es mas, soy el mejor especialista en el sector.
Tengo cumpleanos todos los fines de semana, todo el mundo quiere contratarme.

-jAh! es una pena, si tiene tanto trabajo, supongo entonces gque no estara disponible
para este yabado,

-Si si, este sabado si estoy disponible ;quiere contratarme?- respondic apresurada la
Vozo

-Bueno, vo guiero saber ;como es el show?- Preguntd inleresada la mama.

-Mmm... bueno- duds la voz- hago un montan de trucos con carias v con paiuelos y
tengo una paloma... son trucos impresionantes- contintd el mago no muy convencido.
-¢ Y cudnto cuesta el espectaculo? '

-S00- dictaminG

< Ul! la siento pero jes demasiado! Se me va de presupuesto- se disculpo ella.

- Cuanto tiene?- apurd.

-Ne sé- respondio ella- vo pensaba gastar 100

-Hecho- se apresurd a decir el mago- ;Donde v a qué hova es la fiesia?

-Primero tengo que hablarlo con mi marido y vuelvo a Hamarlo- acoté la seiora, que
no volvio a lamar y conirato un payaso.

Creo que no hace falta hacer mingtin comentario sobre el texto que acabas de leer. Habla por si
solo. Pero séria inleresante que 1e lomaras unos instantes para pensar en como te gustaria que te
atendicsen a ti s estuvieras en el papel de la madre. De esa forma es como debes tratar a tus
clientes. Piénsalo,
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Tienes un email

El  hombre todavia puede apagar el
ordenador. Sin embargo, tendremos  que
esforzarnos  mucho para conservar este
privilegio,

A Wezembaan

El frenético avance de la tecnologia ha generado nuevas formas de comunicacion que hace unos
aos hubicran resultado impensables. El correo clectronico es una de ellas. Desde hace no
mucho tiempo a esta parte, se ha convertido en una herramienta imprescindible para cualquier
negocio. En mi caso, en un porcentaje muy alto, el primer contacto que tengo con mis clientes
es a través del correo electronico.

Algo muy importante que siempre fengo en cuenta ¢s que, generalmente, quien se pone en
contacto por correo clectranico para solicitar informacidn o un presupuesto para un espectiaculo,
¢s porque desea recibir la informacion o el presupuesto por correo clectronico y no por teléfono.
Quizis porque no esta seguro de lo que busca, o porque estd evaluando distintas posibilidades
de animacion. Sca como sca, no quicre un contacto directo como el telefonico, prefiere algo mas
andnimo come internet.

Si dispones de tu propia web (cosa que por supuesto recomiendo), una buena solucion ¢s afadir
en ¢l formulanio de contacto de w pagina, un casillero preguntando como prefieren la
informacién solicitada, si por teléfono o por email.

(@)



Creo que las respuestas a las solicitudes de presupuesto por email deben ser lo mis claras v
completas posible y por supuesto atractivas para ayudar a convencer al potencial cliente que
nuestro especticulo es la mejor opeidn.

Cuando recibo un email con una solicitud de presupuesto para una fiesta infantil, intento
re erlo dentro de las primeras 24 horas de recibido, ofreciendo de Ja forma mas atractiva
posible la mayor cantidad de informacion sobre mi especticulo para que el potencial cliente
tenga fas herramientas necesarias para decidir si efectivamente esth interesado en mis servicios.

En primer lugar agradezeo al posible cliente su interés ¢n mis espectaculos. Adjunto también,
los datos que disponga del evento (solicitante, fecha, hora, lugar, etc.) una sinopsis del show o
de los shows que puedo ofrecerle, detalle de lo que incluye ¢l servicio, caché y una serie de
preguntas frecuentes con sus respectivas respuestas intentando resolver las posibles inquictudes
del solicitante.

De mis estd decir, que lo que ofrecemos debe ser lo que hagamos en caso de ser contratados.

Aclaro también que en caso de estar interesado en mi oferta, el cliente sélo debe comunicarmelo
(por email o teléfono) e mmediatamente me pondré en contacto telefénico para responder a
cualquier inquictud, ultimar los detalles y cerrar ¢l contrato,

También es muy importante que ¢l presupuesto. adenids de atractivo v completo, sea lo mdas
personalizado posible. El cliente debe sentir que estamos hablando con ¢l, que nos inferesa la
fiesta que estd organizando y que haremos todo 10 posible para que la misma sea un éxito.
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La Venta

e qué sirve nuestro  relento para la
ereaeion £ no sabemas yenderlo?

Carlos Vaguera

Segun mi experiencia, todos (o casi todos) los Hamados para contratar un especticulo de magia
para una fiesta privada infantil contienen dos preguntas bisicas: [Como es el show? y ;cuinto
cuesta?’

Sabiendo esto, puedes estar sepuro que respondiendo con claridad v confianza a estas dos
cuestiones y afladiendole algunas caracteristicas positivas de tu espectaculo, pucdes realizar un
discurso de venta concreto y efectivo, Pero cuidado, una cosa es saber lo que sc va a decir y otra
muy distinta es recitar un monologo.

St solo te cifies al gwion que tienes preparado para la venta de tu show, corres el riesgo de
resultar mondtono y no ofrecer exactamente lo que ef cliente necesita. Creo, que es muy
importante aprender a escuchar ¢ interpretar al cliente, para saber exactamente que ¢s 10 que estd
buscano y asi peder ofrecerle el servicio que mds se adapte a sus necesidades.

Si bien casi todos buscan lo mismo: un show de magia, son personas diferentes, que piensan
diferente, que hablan diferente, y preguntan diferente del resto, por eso es tan importante
escuchar las inquietudes del cliente y responder con soltura, seguridad v profesionalidad, y si
puedes anadir una pizea de humor, mejor.
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La estructura de venta que utilizo es muy sencilla. Primero escuche el motivo de su llamada,
Una vez que conozco lo que el cliente quiere, le brindo toda la informacién necesaria sobre
como es el o los servicios que puedo ofrecerle, con tedas las cualidades v caracteristicas
positivas que el show posee, pero en ningiin momenta hago referencia al precio.

Lucgo de la exposicion del servicio, hago una pausa. Hasta ahora estuve hablando yo y ¢l
cliente escuchando y va tiene una idea general de lo que estd a punto de comprar, excepto ¢l
precio.

Ahora me toca escuchar nuevamente a mi las inquietudes del cliente. Inevitablemente
preguntara por ¢l precio. Contimio dandole ¢l precio del especticulo y vuelvo a hacer una
pequedia pausa de s6lo un segundo.

En este momento la reaccion del cliente me dard la pauta de si cerrard o no ¢l contrato, Es vital
no guedarse sin palabras en este punto. No siempre, pero en muchos casos acabamos de decirle
que cobraremos por una hora de actuacion o que €l o ella cobra por varios dias de trabajo
levantandose muy temprano.

St eres amable y comprensivo logrards seducir @ tu cliente v tendrds mas posibilidades de
inclinar la balanza a tu favor para cerrar ¢l contrato. Sca como sea, lleguemos a un acuerdo o no,
debemos actuar siempre con actitud positiva, con respeto y ofreciendo todo lo mejor de nosotros
en cada Hamado. considero que es la mejor forma de demostrar profesionalidad.



Precios

Por ahorrar dinero, la gente estit dispuesta
u pagar cuelquier precio

Lawrence de Arabia

El precio o3 el valor monetario que tiene un producto o servicio en el mercado. La meta
primordial de la mayoria de los negocios es la de obtener una ganancia. El pegocio de la magia
para nifos no es la excepeion.

(Cudnto cucsta un espectaculo de magia para nifos? o jcdmo poner precio a nuestro producto?,
son preguntas dificiles de contestar porque la respuesta varia dependiendo de  distintas
cuestiones, como ln duracién del show, la cantidad de pablico asistente o la distancia de
desplazamicento, ¢te,

No costard lo mismo un show de 30 minulos que un espectaculo de hora y media, ni un
cumpleanos infantil para 15 pequernios que un evenlo para una empresa con 250 nifios de
publico. Por supuesto tampoco seri ignal el caché de una fiesta en tu cindad que una actuacion a
400 kilometros de distancia.

Otro aspecto que también influye v mucho en el precio del espectaculo, ¢s ¢l nivel de
reconocimiento publico y Ia fama de cada arfista. No es lo mismo que el chente esté buscando
un mago, & quc csté buscandote a ti especificamente.
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Es compeiencia de cada mago establecer los precios para sus espectaculos, pero debemos
recordar siempre que es el cliente quien decidird 1 esta dispuesto y puede pagar el precio que el
mago establezea para su actuacion y a su vez sus competidores influiran en la decision de
contratacion de los clientes.

Recuerda siempre que si pones muy alto i cache, puede que sobrevalores tu trabajo y el cliente
no este dispuesto a pagarlo y por consiguiente pierdas el contrato, Pero por otro lado si cobras
demasiadoe poco, puede que ¢l cliente te menosprecie y tambicn pierdas ¢l show. Comeo todo en
la vida, en el equilibrio esta la clave,

La competencia en ¢l terreno de la animacion infantil sucle ser bastunte abundante, lo que
generalmente repercute en una considerable bajada de la media en los precios. Es la ley de la
oferta y la demanda, a mayor olerta menor precio. Es muy ficil caer en la tentacion de ser uno
mas, pero st logras que tu show sea algo gue todo ¢l mundo, tanto mifos como adullos adoren
porque ¢s unico, diferente, divertido y solo ti puedes ofrecerlo, entonces el factor precio pasard
a un segundo plano.

Ofreciendo un producto exclusivo en lugar de un show de magia mis, conseguirds, sin lugar
dudas, mejores resultados.
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Me contd que le habia hecho mucha gracia lo de los mocos magicos (de ahi la risa) y como su
nifin habia sacado buenas notas le habian prometido gque me invitarian.

Esa mamd no queria contratar a cualquier mago, queria contratar al mago de los mocos migicos.
Queria contratarme a mi. Tal ¢s asi que como yo no cstaba disponible la fecha que me
solicitaba, la mama decidio cambiar la fecha de la fiesta para que pudiese actuar para su hija y
SUS WMEUItos.

Cuando logras que tus clientes no busquen un mago sino a 1, has conseguido algo muy
preciado, un cliente fiel. Fste cliente no tendrih problemas en pagar tu caché y posiblemente
cambie Ia fecha de la fiesta si no estds disponible, Es a ti a quien quiere, no les interesa otro

mago.

La clave para conseguirlo, es ofrecer un buen servicio, de calidad profesional y sobre todo
original, distinto del resto. De ese mode logrards desmarcarte de la competencia porque, para cl
cliente fiel no eres un mago mas, eres nico, nadie mas puede ofrecer lo que W ofreces.

Moraleja: Trabaja a conciencia, con profesionalidad ¢ mtenta ser lo mas original posibie y
generaras clientes ficles, Ofreciendo un servicio de calidad y exclusivo, conseguiras algo que
ninguna publicidad, por buena que sea podrd ofrecerte. que quieran contratarte a o y sélo a v, no
a olro mago.
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No se vende mediane ¢l precio, se vende ef
precio,

Phitip Koder

Desde ¢l punto de vista estrictamente comercial, mis espectaculos son mis productos. Y en un
mercado como el de fa animacidn infantil, en el cual la competencia puede ofrecer productos
muy similares, creo que la mejor opeion ¢l diversificar la oferta.

Utihizando una férmula muy sencilla, podemos generar de un mismo especticulo tres productos
diferentes. Por supuesto con diferentes precios, lo que te dard mayor varicdad y la oportunidad
de ampliar el abanico de clientes dispuestos a contratarte,

Supongamos que tienes un show de una hora, ése serd tu punto de partida. Tu espectaculo, con
todas sus caracteristicas v cualidades, serd el paquete de servicios base, digamos ¢l Show
Estandar,

Si al especticulo base o Show Estindar lo modificas minimamente, restandole algo de tiempo
de duracion, puedes reducir algo en ¢l precio con lo que tendris un producto economicamente
mis accesible. el Show Econdmico.

Y si al especticulo base o Show Estdndar le afadimos algin servicio extra como equipo de
sonido, escenografia, etc. y algun valor agregado como regalos para ¢l homenajeado, souvenirs
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para los asistentes, etc., tendremos un producto de cahdad superior que por supucsto costara
mas caro. El Show de Lujo.

Valor ] Show de
Agregado ; ) Lujo

Estandar

De este moedo, teniendo mas de un producto con diferentes precios logrards seducir a mds
clientes, lo que te generard mayor caudal de trabajo. Con el show econdmico captaris a los
clientes queno podian llegar a tu show base y con ¢l de show de lujo ofreces la oportunidad de
disl'ryﬁu de un servicio méis completo a quienes pueden permitirselo v estan dispuestos a

pagdrio,

\
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Contratacion

Cuando aceptes un  contrato, recnerda
xiempre lay cnatro W OQuién (who), Dinde
(wire), Cudando (when) v Qué (what).

Trevor Lewids

Supongamos que ¢l cliente acepta nuestra propucsta y nos contrata. ;Qué hacer”? En primer
lugar debemos tomar nota de todos los datos necesarios para la fiesta, v el segundo paso es dar
las instrucciones y recomendaciones necesarias al responsable del evento, generalmente la
mamd, en cumpleafios y comuniones, para que la actuacion sca un éxito.

Toda la informacion que puedas recabar sobre la fiesta, el sitio donde se llevaré a cabo, sobre el
homenajeado o los invitados, te serin muy itiles. Por ¢jemplo, saber si te han visto antes o no,
si hay mascotas en la casa, cuantos hemincs tiene el homenajeado, etc., puede serte de
muchisima ayuda a la hora de plantear fu especticulo. Pero sin lugar a dudas, hay una seric de
datos que no debes olvidar cada vez que cierres un contrato para actuar en una fiesta infantil,

o Nombre, direccion, teléfono, email de le persona que nos contrata,

o Tipo de evento (cumpleanos, comunion, ficsta cscolar, ctc,)

o Fecha y hora de la actuacién.

o Cantidad de publico y rango de cdades

0 Nombre del o de los homenajeados, en caso de haberio

© Direccion completa del sitio donde serd el evento. Lugar especifico (cscuela,
casa, restaurante, ctc.) y ambicnte {salon, jardin, garaje, aula, gimnasio, ctc.),

© Referencias para ubicar ¢l sitio.

)



Para mi, la mejor forma de guardar esta informacion es anotando todos los datos en una agenda
normal y commente de papel, que utilizo s6lo para apuntar mis actuaciones con sus detalles

correspondientes.
[l
0 A

Fecha 19/2/11,18:30 hrs
Mamé Roberta, n° 667788990
mamaroberta71@hotmail.com
Cumpleafios de Fulanito, 7 afios
2 hermanos Pepe (4), Maria(9)
25 nifics (6 a 8 afios)

Scla de la comunidad
¢/Valiadolid, 24

Frante al centro comercial

e TS S —

Entiendo que en estos tiempos tan informatizados, pueda resultar anticuado u obsoleto, pero

siempre anoto los dates de mis shows en papel. Los ordenadores, agendas clectronicas,
teléfonos v demas dispositives tecnoldgicos de dltima generacion son preciosos, adictivos y
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muy atiles... pero se rompen, se cuclgan o pierden la informacion necesaria con una habilidad
pasmosa y sicoipre en ¢l momento mis mopuortuno.

Una vez que tengo todos los datos necesanios, suclo aprovechar este momento para dar las
instrucciones a quien me contrata, sobre las cosas que se pueden y las que no se pueden hacer
durante la actuacion y los requisitos necesarios para que todo marche sobre rucdas.

Mi especticulo es compacto y autosuficiente (cosa que recomiendo a todos aquellos que quieran
trabajar en eventos en casas privadas) por lo cual no necesito absclutamente nada extra para
levar a cabo mi show y lo puedo representar casi en cualquier espacio. Lo Gnico que solicito es
un drea (habitacion, sala, etc.) a modo de camerinos, donde preparar y resetear ¢l show y que
por supucsto al que no tengan acceso los nifios. Cualguicr habitacion o sala de la casa puede
servir exceplo los bafios. Considero que ¢l inodoro no es el lugar idoneo para preparar mi
especticulo.

Les aclaro también en esta llamada que si hay niflos menores de tres aiios, deben estar con sus
mansis, papds o con algin adulto, no pueden estar solitos. Mi especticulo no es para menores de
tres anos, cs muy ruidoso, los nifos participan mucho, rien, gntan, aplauden y los mas
pequeditos pueden asustarse y llorar, cosa que no quiero que sweeda porque interrumpira
scguramente mi trabajo.

Si una mamd s¢ pone en contacto conmigo para contratarme para un evento donde los nifos son
menores de 3 anos no suelo acepiarlo. Les comento que desperdiciarian su dinero ya gue creo
que los nifos & esta edad son muy pequeiios para sorprenderse y divertirse con mi espeetaculo
de magia.

Y por dltimo, pero no por ¢so menos importante, le pido por faver, no dar comida ni bebidy a
los pequedos durante el show, porque al ser un espectaculo participativo ¢ interactivo podrian
manchar las instalaciones y mucbles (y mis accesorios, pero ¢sto no lo digo), ademis de
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distracrse y complicarme la actuacion. Este ¢s también ¢l momento de aclarar cualquier duda
que tenga la mama o quien nos contrate, sobre el servicio que vamos a prestarle. Intenta
escuchar a tu cliente, cualidad bastante dificil de llevar a cabo en estos tiempos pero que deberds
aprender a cjercitar para ofrecer el mejor servicio posible y responder con claridad las
mquictudes y preguntas que tu clicnte € plantee.

Personalmente no suelo enviar ninglin contrato para confirmar los cumpleanos infantiles ni las
comuniones, pero no lo veo mal en absoluto. Hay muchos magos profesionales de la animacidn
mfantil que si lo baven, les da seguridad a ambas partes. Nunca he tenido ningtn problema a la
hora de actuar ni de cobrar en un evento wfantil por no tener un conirato firmado en papel. El
contrato es de palabra y jamés nadic me ha defraudado. Supongo que si comenzara a tencr
problemas para cobrar, empezaria de inmediato a solicitar una seiial para reservir la actuacidn,




Llamada previa

Vo no hasia con satisfacer a los clientes,
ahara hay que dejarlos encantados

Philip Kodler

Un par de dias antes de la fecha de la fiesta, acostumbro a lamar al cliente que me contritd para
confirmar que todo marcha seghn lo estipulado (fecha, hora, direccion, etc.).

Aprovecho también para preguntar cualquier cosa que me haya quedado en el tintero en la
llamada de contratacion.

Esta llamada es muy importante para el cliente. Para ¢l mago, como profesional, ¢s un
cumpleaiios 0 una comunion mds, pero para el cliente es una ocasion Gnica, para la gue estd
desembolsando un motén de dinero oxtra y en la que ha invertido mucho ticmpo y empedio en la
organizacidn de la fiesta, por lo que desea estar seguro de que no habri ningin inconvenicnte v
todo suldra segun lo plancado.

Algunas veces [a contratacion se realiza mucho tiempo antes de la fiesta. La simple accién de
ponemos en contacto telefonicamente con el cliente, le proporciona un sentimiento de
trunquilidad, de que todo esti controlado y que 1o sc nos va a olvidar la fiesta. Ademis le da la
pauta que ha contratado un profesional que se preocupa por su cliente.
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Capitulo tres
Llego el mago







¢A qué hora?

Procuro ser siempre muy puninal, pues he
ohyervado que loy defectos de nna porsona
se reflejan mua vivamenie en g memoria de
guden ki espera

Nicolds Boilean-Despréeaix

La puntualidad es una caracteristica cast fundamental que deberiamos tener siempre en cuenta si
queremos ofrecer un servicio de calidad profesional, La puntualidad es parte muy importante de
nuestra imagen, La imagen que causa quien llega puntual es muy diferente a I que transmite
quicn llega tarde.

Ser puntuales nos hace creibles y confiables. Ejercer Ja puntualidad es un modo de ganamos la
confianza de nuestro cliente v de demostrarles que nuestra palabra vale. Es una forma de decire
gue no lo vamos a defraudar, que cumpliremos con lo pactado,

Generalmente suelo llegar a las actuaciones en eventos familiares como minimo entre veinte
minutos y media hora antes del comienzo de mi actuacion. De este, modo tengoe un margen
bastante considerable de tiempo para preparar ¢l espectaculo y pars evitar llegar tarde ante
cualquicr inconveniente que pueda surgirme.

Quien llega tarde, por mis que encuentre justificaciones creativas, no hace més que revelar su
falta de profesionalidad




Empieza la conexion

May batallas se han logrado ganar con la
vonrisa gue con la espada,

William Shakespeare

Cada casa es un mundo, decia mi abuela. Cuando se abre la puerta de 1a casa donde serd la
ficsta, ¢s como si sc abricra una caja de sorpresas. Nunca sabemos con qué nos vamos a
encontrar.

Muchas veces encontramos un buen panorama y otras no tanto. Sea como sea, siempre debemos
comporiarnos con amabilidad y clegancia, somos invitados a la casa de alguien que
generalmente ni siguicra conocemos y debemos tenerlo muy en cucnta.

Si la actuacion de magia ¢s para una fiesta de cumpleafios 0 una comunidn ¥ no es una sorpresa
para el homenajeado, muy posiblemente se acerque el nifio anfitridn con algunoes invitados
ansiosos para “espiar” al mago. Me divierte mucho cuando llego a una casa, ver a los nifios
asomar la cabeza desde cierta distancia y al verme, salir corriendo al grito de “lo he visto, lo he
visto, estaahi”..,

Desde ese preciso instante debemos intentar entrar en conlacto con ¢l homenajeado y los
invitados, Es muy importante generar confianza con nuestro futuro pablico lo antes posible.
Para lograr ese primer acercamiento, suelo hacer alguna payasada para saludarlos, hablar con un
silbato en la lengua o algin mini efecto muy rapido del tipo de sacar una moneda de la oreja y
por supuesto siempre esgrimiendo la mejor arma del mundo.... la sonrisa.
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Para que el nifio realmente disfrute de situaciones divertidas, magicas o sorprendentes, éstas

deben realizarse en un ambiente de conlianza,

M

Si el niflo nos ve como unad amenaza o simplemente como un extraiio, el temor puede

apoderarse de €l y nos costara muchisimo esfucrzo lograr que se divierta,



Payasadas

Creer que se e5 payase por Powerse und
pelotilla rafa en la nariz, un par de zaparos
desmesurados v aullar con vaz aguda, ex
ung ingenmdad de idinias

Durio Fo

Por regla general, un payaso ¢s un personaje muchisimo més cercano al nifio que un mago.
Como magos aparentamos hacer cosas increibles, cosas que el pablico no tiene la habilidad para
hacer, todo es posible para un mago, lo cual nos hace superiores, distantes y a veces inaccesibles

para los pequenos.

En cambio un payaso es todo lo contrario, Para ¢l payaso todo ¢s un desafio, las cosas mas
simples y cotidianas son, al igual que para los nifios, una lucha constante de superacion. Ahi es
donde reside la empatia entre nifios y payasos,

El mago todopoderoso no comete errores, todo le sale bien, exhibe sus habilidades ante su
audrtorio gencrando admiracion basada en la incapacidad de! pablico de reproducirlas.

El payaso, al contrario, mete la pata a cada rato, comete erores y se complica la vida con
situaciones cotidianas que cualquier nifio podria solucionar de un modo mds simple, generando
risas y humor que parte de una satisfactoria sensacidon de superionidad por parte del piblico
infantil, lo que genera interés por sus acciones,

[
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Considero que utihzar t¢enicas de clown en los espectiaculos de magia, €5 un recurso mas gue
vilido para el mago infantil, Cometer errores, confundirse, equivocarse, sorprenderse, ele.., son
herramientas muy utiles para generar interés en la audiencia menuda

Hay magos punstas que picnsan que un mago debe hacer magia, no payasadas, aungue csté
actuando para ninos. Que las payasadas son solo para los payasos. Discrepo profundamente con
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este pensamiento. Estoy absolutamente convencido que un mago que hace payasadas tiene
muchisimo mas poder sobre el publico infantil que el personaje de mago todopodervso. Si
queremos que un espectaculo para nifios sea divertido, entretenido y capte 12 atencion de los
pequedios, tenemos mucho que aprender de los payasos y sus téenicas,

Somos magos y, por definicion, debemos hacer magia. Pero si esa magia esti inmersa dentro de
una presentacion divertida, considero que es mucho mejor, En el equilibrio esth la clave. No es
necesario pintarse la cara ni ponerse una nariz de payaso para hacer magia divertida, Un mago
clegante que viste de forma clasica de frac y chistera puede utilizar muchisimos recursos y
técnicas de clown para entretener a una sudiencia mfantil v no por eso dejard de ser un mago
clegante. Puedo asegurarte que si eres abierto y dejas salir a tu payaso interior, el trabajo con
nifilos te resultard mucho més satisfactorio y gratificante.
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Lirplane

Es casi imposible no sentir el cosquilleo de los nervios en ¢l estomago antes de actuar. Siempre
me sucede. ;Como se comportari el piblico? ; Estaran dispucstos a divertirse? ;Costari mucho
engancharios con mi espectaculo?

No s¢ si serd vicio profesional o un mecanismo de defensa contra mis nervios previos al show,
pero desde que pongo un pie dentro del lugar donde voy a actuar, intento descubrir cdmo serd
mi futuro publico, estudiando cada detalle de los nifios que veo. Si gritan mucho o ni se les




escucha, s1 son limidos o no, si hay muchos niflos o mas nifias, si jucgan, ricn, loran, s¢ quejan,
comen, corren, ete. Procuro procesar todo lo que veo, con ¢l objetivo de descifrar como se
comportaran durante la actuacion,

Ademis aprovecho para intentar visualizar ol candidato iddnco para cada ruting, con el fin de
hacer una preseleccion mental de mis asistentes ¢ ir un paso adelante para que el espectaculo

tome ¢l mejor rumbo posible.

(“asi inconscientemente suclo hacer una primera valoracion del tedo lo que veo y catalogo a mi
[uturo pablico en tres grupos: A, By €,

Atentos, sSimpaticos y con ganas
de disfrutar v divertirse

Bueno, no esté mal, seguro que se

enganchan y se la pasan muy bi¢n

Codmo voy a tener que remar

Esta catalogacion, como te imaginaris, no tiene ninglin fundamento cientifico, por lo que carece
de utilidad verdudera, pero me sirve para hacerme una idea de como debo encarar | actuacion y
a veces, por precaucion, preparar algin matenal extra, si creo que pueda ser necesario, aunque
por regla general siempre tengoe listo matenial de salvataje para solventar coalquier imprevisto.
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La imagen

Si eres un artsie profesional. entances viste
como ni artista profesiona,

Julie Varholdt

Dehemas tener siempre presente que ¢l vestuario que utilizamos para el show, el maquillaje, los
zapatos, los sccesorios, nuestra imagen en general influye enormemente en la impresion que
causa nuestro espectaculo, Una bucna imagen sin dudas nos ayudard a gencrar una sensacion de
profesionahdad en el cliente,

El cuidado de kn higiene personal es indispensable para la imagen que proyectamos, pero
ademis de limpia, esta debe ser interesante y acorde a nucstro personaje.

Para ser profesionzl no hace falta gastar mucho dinero en trucos pero es indispensable invertie
en t imagen, Si tu matenal o tu vestoario esid sucio o viejo o deslucido, ten por seguro que tu
show parccera sucio, vicjo y deslucido.

Cudar tu vestuario y tus accesorios es la mejor manera de cuidar tu imagen y coidar tu imagen
es la mejor forma de cuidar tu espectaculo.




Seleccion de espacio escénico

LU e3eena o8 un 1esoro gue povas aofumies
ran gprendido g explotav, Ex en st misma in
arte... aun cuando e escenarlo sea el
angulo de vna sala de estar

Henning Nelms

Luego del saludo y las presentaciones de rigor, suelo solicitarle a quien me contratd, me permita
ver ¢l sitio donde tiene pensado que realice la actuacién, La eleccidn del espacio escénico ¢s un
punto al que hay que prestarle muchi atencion, ya que una mala ubicacion del lugar donde
actuar puede influir negativamente ¢n nuestro espectaculo.

Para elegir ¢l mejor espacio posible para actuar procuro fener en cuenta cicrtos aspectos que
considero importantes y he denominado las cuatro efes: Fondo delimitado, Facil acceso, Fragil
lejos v Fuera ruido e interferencias.

Fondo delimitado

Procuro siempre que mi espacio escénico esté delimitado a mis espaldas con una pared para
evitar cualquier tipo de situacion gue no pueda controlar con la vista, Ademds intento gue este
espacio no sea un pase obligado de gente para entrur o salir de la sala donde estoy actuando o
para pasar al servicio, Es recomendable que el arca de actuzcion sc encuentre en el lado opuesto
a la puerta de entrada a la habitacion o sala, pam que quicaes deban entrar o salir de la misma
por algiim motivo, no intermmpan el transcurso del show.,
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FAacil acceso

Ni bien termuno con mi actuacion y luego de despedirme del pablico v descarle feliz
cumpleaiios al homenajeado, con mi maleta en mano, salgo tranquilamente hacia los camerings
por ¢l mismo sito por ¢l que enteé. Si la puerta de entrada esta blogueada puede generurnos
mconvenientes para salir y cn menos que canta un gallo estaremos rodeados por nifos
pidiéndonos a gritos gue le regalemos un globo, o la varita que usamos para tal o cual truco o
inspeccionando algin bolsillo de nuestro vestuario, eic.

Fragil lejos

Soy torpe por naturaleza y generalmente en el salon de una casa sucle haber adornos y
clementos delicados que podrian romperse con factlidad si no tengo mucho cuidado. También
los nifos pueden romper algo inmersos en el frenesi del show, Por ¢so, siempre intento alejarme
de esos objetos para no tentar a la suerte y evitarme algan dolor de cabeza,

Fuera interferencias

51 es posible, mtento alejarme lo maximo posible de potenciales padres conversadores, mesas
con comidas v bebidas, mascotas y cualquier otro clemento que pueda generar interferencia,
distraccion o ruidos molestos con el fin de crear el ambiente mas apropiado parn ¢l buen
transcurso de mi espectaculo.

No dudo en ofrecerle a la mama que me contratd, la posibilidad de actuar en otro sitio al que
ella habia planeado si lo creo convemente, pero intento no alborotar demasiado la distribucion
de los muebles @ menos que sea absolutamente pecesinio, Si la actuacion es al aire libre, procuro
buscar un sitio a reparo del viento v del sol, ¢ intento no actuar en espacios excesivamente
amplios porque esto me dificulta el control de los pequenios.
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Sonido

St o que te gusta ex gritar, desenchyfa e
cahle del /uu'f.':nl.'

Charly Gareia

Un cumpleaiios infantil, generalmente, no suele superar los 25 nifios invitades, por lo que en mi
caso no ¢ necesano utilizar equipo de sonido en cste tipo de actuaciones. Ademas de ser
CZOITOSO acarrear un trasto extra, especialmente los nifios mds pequenos pueden incomodarse
mds facilmente y hasta asustarse con mi voz amphficada en un entorno tan pequeiio como cl
salon de una casa.

Actualmente, o causa de [a crisis cconémica mundial, ¢s bastante habitual, al menos en Espafia,
Yue dos o tres madres decidan festejar el cumpleafos de sus hijos de manera conjunta y de ese
modo abaratar costes de organizacion. En estos casos la cantidad de invitados puede superar la
treintena facilmente y en ocasiones, se torna casi indispensable el uso de amplificacion.

Para cualguicr otro tipo de eventos que ¢l pablico supere lus S0 personas, es imprescindible el
uso de altavoces. Puede que no dispongas de equipo propio, en tal caso deberias solicitar
sonorizacion a los encargados de la organizacion, pero te aconsejaria que te plantees adquirir tu
propio equipo. Si trabajas habitualmente lo amortizaras muy répido y dispondris de una
herramienta may Util para nuestra profesion. Particularmente suclo adicionar un cargo extra en
cl presupucsto por llevar mi equipo de sonido, Considero que es un valor agregado al
especticulo y debe pagarse, Pero ésta es solo mi forma de trabajar, dependera de cada uno
incrementar o no el precio del show si lo cree conveniente.
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Dentro o fuera

No puedo cambiar la direccitn del viento,
pero si wustar pux velas pava legar siempre
a mi desting,

James Dean

En primavers y verano, una de cada dos mamds que sc ponen en contacto conmigo para
contratarme para el cumpleaiios de su hijo me hace la misma pregunta. ;Puede hacer el show en

el jardin? jQué dilema!, jactuar a la mtempenie o no?

Por regla general, suclo trabajar sin problemas tanto dentro de una casa como al aire libre, por lo
que mi respuesta ¢s si. S, siempre y cuando Jas condiciones climatologicas lo permitan, por
supucsto.

Conozco magos que se dedican a ls ammacion infantil, que solo rabajan en lugares cerrados,
Esta opeion, si bien es muy respetable, es muy posible que haga que se pierdan actuaciones.

Es nccesario saber que trabajando en el exterior, tendremos muchas mis distracciones que
dentro de una casa. Los ruidos ¢ interferencias externas s¢ hacen mas palpables y las
condiciones achsticas suelen ser bastante mas pobres que en interiores.

Otro problema gue puede surgir cuando actuamos en ¢l jardin de una casa o de una urbanizacion
es el viento, Una pequedia brisa puede incordiar bastante la actuacion, especialmente cuando
trabajamos con paiiuclos 0 materizles y accesorios de poco peso.
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Debemos tener en cuenta que un dia soleado v sin viento también puede ser un problema. Si ¢l
s0l esta muy fucrte ¢s casi imposible soportar una hora a la intemperie tanto para el mago como
para ¢l pablico,

En estos casos es mas que recomendable, casi obligatorio trabajar dentro o en algin espacio a
reparo del sol. Ademas demasiada luz solar puede dificultar la vision del publico,
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Palomas y conejos

Ei hombre ha hecho de la Tierva un infierno
para loy anlmales,

Arthur Schopenhaner

Por una cuestion de principios personales, nunca trabajo con animales. Ni en casus de familia, ni
en teatros. El dia que una paloma me envie un curriculum o un concjo me solicite un puesto de
trabajo, quizas replantee mi postura,

Alguna vez, alla lejos y hace iempo, cuando fodavia era un piber sin rumbo entusiasmado por
el arte de la ilusion, hice alguna incursion bastante fugaz en la magia con palomas. Los
resultados fueron més bien lamentables. Especialmente para las pobres palomas,

Aun asi, respeto a quienes trabajan con animales, especialmente si lo hacen bien y tengo
muchos amigos que lo hacen y mis que bien, pero no es para mi. Es muy sacrificade ¢l cuidado
y la atencién de los animalitos. Ademas, en mis espectéculos necesito que todo esté bajo mi
control y los animales pueden descontrolarse facilmente y gencrarme algin problema. Los
magos que trabajan con palomas por cjemplo, suclen ser reticentes a actuar en un jardin al aire
libre. por miedo a que Ja paloma se escape. O si al conejo que acaba de aparecer se le ocurre
hacer sus necesidades fisiologicas en la alfombra del salon, ten por seguro que ¢l show
deslucird, al menos para el dueo de la alfombra. También puede darse ¢l caso que algin
pequedio se asuste al ver un animal y sc largue a llorar. He visto esta incomoda situacion muchas
Veces,
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A pesar de 1odo esto, debo reconocer que a los ninos, por regla general, les gusta ver aparecer
una paloma de un paiuelo o un conejo del sombrero. Forma parte del imaginario colectivo de lo

que s¢ supone deben hacer los magos, Siose sabe explotar con profesionalidad un acto con
animales puede darie al especticulo un valor agregado muy beneficioso.
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Una curiosidad

Una vez lei un articulo firmado por Tim Sonefelt relacionado con congjos y magos que me
Namd mucho la atencidn. En Estados Unidos existe una unidad del departamento de agricultura
(USDA) que se dedica a controlar el uso de conejos en los especticulos de magia. Algo asi
como |a policia de los conejos de mages. Segiin una ley estadounidense, los magos deben pagar
unat licencia anual para poder trabajar con congjos. Si no tienen la licencia y un agente del
departamento lo descabre actuando con ¢l animalito, deberd pagar una multa. Ya sabes lo que ©
espera si trabajas con conejos y estas de gira por EEUUL




Padres, abuelos, tios y vecinos

Los wednlios som sto nifos crecldos

Walt Disney

Un problema muy difundido en las actuaciones infantiles. especialmente en casas de familia,
son los adulios que, estando presentes en la sala donde se realiza la actuacion, ignoran el show y
s¢ ponen a conversar entre ellos molestando y distrayendo a los nifios ¢ interrumpiendo al mago.

Estoy absolutamente convencido que la mejor manera de evitar este problema es enganchando v
divirtiendo con nuestro especticulo también a los adultos. Parece dificil, pero no lo es tanto.

El primer paso ¢s mvitar ablertamente a los adultos a formar parte del pablico. Es lundamental
hacerles saber que ellos ambién pueden distrutar del especticulo, que no estin excluidos de la
diversion. Antes de comenzar mi actuacién en cumpleanios infantiles, siempre ofrezco a los
adultos que pululan por Ja sala, la oportunidad de unirse como pitblico. Quicro que sepan que ¢l
show va a comenzar y que estdn invitados a divertirse y a disfrutarlo al igual que nifos.
Invitindolos a ver ¢l show, los comprometo ticitamente a ser parte del pablico y por
consiguiente deberan comportarse como tal

Hacer un show para nifos que sea divertido también para los adultos es bastante facil. El scereto
s¢ basa en que si los nifics se divierten, los adultos también lo hardn. Asi de simple. Los adultos
adoran ver a sus hijos/nictos/sobnnos riendo, divirtiéndose v pasandosela bien. Si i especticulo
es lo suficientemente bueno para que los nifios se diviertan y se sorprendan de verdad, sin lugar
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a dudas, podras enganchar también a los adultos. Eso si, para que esto funcione, tu especticulo
debe ser inteligente, dgil y muy profesional. Si tu show es inconsistente, soso v sin fuerza ten
por seguro que los adultos no se interesaran en o més minimo y s¢ convertitdn en los temidos
padres conversadores.

Una vez lef un anticule de un mago para nifios (cuyo nombre lamentablemente no recuerdo), que
sostenia la teoria que 1odo aquello que hace un mago para nifios debe estar dingido a los nifios v
todo aquello que diga debe estar dirigido a los adultos.

Esta afirmacion puede resultar un poco drastica pero, en todo caso, unos cuantos guiiios a los
adultos presentes en forma de pags o comentanos graciosos dingidos exclusivamente a cllos,
sin dudas afirmard la relacion mago-adultos y hard mas atractivo el show para los mayores
presentes.

Valorarse, también es una buena manera de prevenir cualguier tipe de inconvenientes. Si a
quien te contrata le coesta pagar tus servicios, sin lugar a dudas se pondri de ta Jado ¢ intentard
que todo sulga lo mejor posible y evitard o toda costa cualquicr cosa que interficra ea ¢l buen
discurrir de tu especticulo, incluidos los adultes molestos,

Si pese a todo, te encuentras con un grupo de adultos que te molesta con su conversacion, no te
pongas nervicso, mi te salgas de personaje. Intenta cortar ¢l problema de raiz, habla de frente
con cllos y pideles con toda amabilidad y respeto, pero con tono de complicidad, que por favor
hablen mds despacio o dejen de hacerlo porgue estin mterrumpiendo v los nifios no pueden
escuchar.

No pasa nada por pedir silencio cuando es necesario, tengo cientos de actuaciones a mis
espaldas y nunca he temido ningln problema por pedir silencio a los adultos si estaban
molestando,




La platea

Nt dos nitex no saben dinde mirar, no
puedes cudparlon 31 no  estan  prestando
atencion a lo que W crves gue e imporfante

Tonuny Johns

Es muy importante que todos los niflos tengan buena visibilidad de lo que hace ¢l mago. Si
alguno de los pequeiios del publico no ve bien, es posible que se distraiga, desconecte del mago
y comicnce a molestar a los demas nifios. Esto resulta peligroso para el buen transcurso del
especticulo y si no lo solucionamos rpido puede generarnos algin problema

Cuando un nifio no ve bien, ¢s muy propenso a ponerse de pie para poder ver mejor, esto gencra
distraccion en ¢l resto del pablico y ademas al levantarse puede impedir que mas nifios del
publico no puedan ver bien y se pongan de pie lambién y asi succsivamente generando una
reaccion en cadena que si no frenamos y ponemos solucion, pucde llevamos al descontrol total y
perderemos ¢l rumbo del show. Por lo tanto, es una condicion imprescindible que todo el
publico tenga buena visibilidad.

En la gran mayoria de mis fiestas infantiles los nifios suclen ver la actuacion scntados cn el
suclo, formando un medio comro o abanico para que facilite la vision,

Me ha pasado varias veces llegar a una casa @ actuar y encontranme con un montaje de sillas

formando una platea digna de cualquier teatro, no esta mal, cs mis, estd genial, pero no es lo
habitual en los cumpleaiios infantiles. Sentados en sillas, por ¢l simple hecho de estar mas
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comodos, los nifios suelen estar mas calmados v atentos que cuando estan sentados en ¢l suelo.
Pero por otro lade, estando sentados en sillas resulta mas ficil ponerse de pic.

Personalmente, en los cumpleafios infantiles, prefiero los nifios sentados en el suelo. Me siento
mas comodo y me resulta mas ficil de controlar a los pequedios si intentan levantarse, Para
mantenerlos sentados suelo utilizar una pequefia rima, que a base de repeticion se convierte en
un running gag: “‘como decta mi abvelo... con el culete atornillado al suelo”,

Existen algunas técnicas bastante difundidas para separar el espacio escénico del piblico. Se
pucde marcar csta scparacion con una linea hecha con una cuerda en el suelo o cinta adhesiva, ¢
indicarle a los nifios que deben sentarse del otro lado de la linea. No soy partidario de estas
técnicas ya que incrementan la sensacion de cuarta pared, de separacion y mi espectaculo de
fiestas infantiles requicre homogeneidad absoluta entre piblico y mago.
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Fuego

El xer humano es el unico animal capas de
flacer fuego. Esto le ha procurade sn
dominio spbre la Terra

Conde de Rivarol

La utlizacion de fuego en los espectaculos infantiles siempre ha sido un tema muy caliente
(perdén, no pude resistir a la tentacion de hacer este chiste tan tonto).

Una vez participé de un gran debate sobre la utilizacion del fucgo en especticulos infantles. Las
opiniones a favor y en contra estaban muy divididas. Quienes estin en conira del uso del fuego
en shows para nifios argumentan que es un mal ejemplo, que los pequefios copian todo y si un
nifio decide imitarnos en su casa podriamos, indirectamente, generar algin accidente. Cierto.

Por otro lado quienes estin a favor de su utilizacién esgrimen que los nifios estin mds que
acostumbrados a ver en television todo tipo de escenas de ricsgo y de mucha més violencia que
una llama de fuego saliendo de un libro, Cierto tambien.

Seguramente ambos pensamientos tienen parte de razon. Partiendo de la base de que el fucgo es
muy peligroso y debe trabajarse con muchisimo cuidado, considero que ¢s un clemento muy
magico y genera una atencion inmediata en el piblico y muy especialmente, en los mas
pequeiios. Tal es asi que casi todos mis espectiaculos utilizo una cartera de la que magicamente
sale fuego durante unos instantes para lucgo desaparecer sin dejar rastro, Pero creo que la
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cuestion mas importante ¢s como utilizar ¢l fuego. Si abres un libro o una cartera 0 una bolsa y
de Ta misma sale fuego magicamente. espontineamente, sin ninguna razon aparente o gracias o
las palabras magicas, es completamente diferente a utilizar un encendedor o fdsforos para
encender por ¢iemplo una antorcha que luego se transformara en baston

“——‘_——7

Si el fuego surge gracias a la magia no existe riesgo de que un niflo intente copiar en su casa al
mago, porque por mas que diga las palabras magicas nunca aparccera el fucgo en el libro que
tene en fas manos.

St el fuego es el resultado magico, consideroe que s¢ puede presentar sin riesgo de ser imitado,
pero si el mago mucstra como se origina ¢l fuego y no es de forma mégica, por ejemplo
utilizando un fOsforo o un mechero, ¢s donde surge ¢l riesgo de ser copiados y producir algin
meonveniente,
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Practica ser practico

Practica: Util, efective, camodo, funcivnal,
wlilitario, conveniente, apropiado. Objeto de
gran avuda o de uso facil,

Espasa-Calpe

Creo, sin temor a equivocarme, gque ser praclico es una cualidad mportantisima para el mago
profesional de fiestas privadas infantiles. Ser préctico significa tener la capacidad de no
complicarse la vida con rutinas, accesorios y materiales dificiles de controlar, transportar o
guardar,

Ser prictico te ayudard a evitar problemas mnecesarios. Me explico. Por precaucidn, y para
evitar imprevistos, hay tres grupos de efectos, materiales y accesorios que nunca utilizo en
cumpleaiios infantiles (excepto en ocasiones muy especiales)

Liquidos

Rutinas y accesorios del estilo del embudo inagotable, agua en la revista, lota, ete., quizas te
resulten muy atractivas y sin lugar a dudas al piblico le encantan pero una casa de familia, creo
yo, no es el lugar indicado para realizarlas, ya que pueden generarmnos algan tipo de
inconveniente si, por ejemplo, se derrama el liquido en el suelo, o sobre la ropa de algin nifo o
sobre la alfombra nueva de la madre que nos contrato.
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Por el mismo motivo, también evito realizar en cumpleanios rutinas con huevos frescos. Un
huevo fresco las tiene todas en contra, es muy fragil, dificil de transportar sin que se rompa, una
vez roto no se puede controlar, s¢ derrama, mancha y es casi imposible guardarlo sin ensuciar
algo.

Llhuvia de cosas

Me encanta ver que un paiuelo rojo se desmaterialice en un monton de confeti y caiga como
una [luvia mégica al suelo casi en camara lenta. Al piiblico también fe gusta y puedo asegurarte
que a los nifios les alucina. Pero ni loco realizaria un cfecto como este en un cumpleanios
infantil.

Tampoco haria aparccer caramelos y los tiraria al publico a pesar de que es un jucgo que adoro.
i Por qué? Porgue pierdo el control sobre los clementos y muy posiblemente también sobre mi
audicncia.

En un show infantil, cuando algo que hacemos aparecer o cualquier elemento que utilizamos cac
al suclo y queda fuera de nuestro control, indefectiblemente los nifios intentaran agarrarlo, sean
caramelos, cartas, paduclos o confeti, da igual. Estan en el suelo y a su alcance Ademas, se
convierte en un jucgo para cllos tomar la mayor cantidad posible.

Puedo prometerte que si realizas una tormenta china en un cumpleaiios infantil el descontrol
estard ascgurado. habla la voz de mi propia expericncia.
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Elementos voluminosos

Muchos juegos y accesorios que se venden en las tiendas de magia, utilizan como recurso de
venta ¢l eslogan pack small plays big, que significa algo asi como ocupa poco y da mucho
juego. Para mi, es mucho mas que un reclamo publicitario, es un concepto que intento aplicar
cuando trabajo en fiestas infantiles.

El primer inconveniente con los accesorios voluminesos es que son engorrosos de transportar.
Pero aun hay un problema més grave, ¢l final del show. Cuando termina mi espectaculo de
cumples infantiles, cierro mi maleta magica, agarro ¢l pic en ¢l que estaba apoyada y me voy
por donde entré, tan tranquilo, saludando a mi piblico, nifos y adultos y dejando la escena tal
cual la encontré,

Si tuviera elementos y accesorios grandes como cajas de apariciones o desapariciones, jaulas,
mesas 0 pecesorios gigantes que no entrasen en mi malela, estaria perdido. No padria guardar
todo y salir de la sala a los “camerinos™, Tendria o bien que pedir ayuda a algtin adulto para que
me cuide los accesorios que quedan en escena o dejarlos a merced del pablico menudo que sin
lugar a dudas inspeccionardn todo y posiblemente rompan o se lleven algo.
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La super maleta

Maneje el material con fluide:. Recuerde
donde tiene cada cosa v adonde debe volver
despues del juego

Alfonso Moliné

La maleta que utilizo para actuar en cumpleaios infantiles es el mejor cjemplo de un elemento
(til y practico.

Desde que comencé a rabajar profesionalmente en fiestas infantiles. siempre tuve claro que es
mconveniente acarrear con muchos trastos para actuar en una casa de familia. Asi que todo mi
espectdculo podia guardarse y transportarse perfectamente en una maleta de mediano tamafio, la
cual agregandole una base plegable a modo de pie podia utilizar también como mesa. Lo tinico
que no cabia en mi maleta era mi sombrero y algunos accesorios de mi vestuario, asi que los
llevaba en un bolso aparte. De este modo, sélo debia llevar & la actuacion una maleta, un bolso v
un pie plegado.

Ln problema gue no podia solucionar en el momento de la actuacién era el tema del desorden
en la maleta. Podia comenzar con todo perfectamente ordenado, pero a los quince minutos de
show, lucgo de haber sacado y devuelto cuatro o cinco elementos a la maleta, era un suplicio
encontrar los aceesorios ripidamente. Hasta que un dia, asi de la nada, como por arte de magia
s¢ me ocurrio una tonterfa mas que util y a partir de alli mi maleta se transformo en un accesorio
imprescindible para mi.
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La gran idea fue pegar el bolso ¢n ¢l que transportaba mi vestuario a la parte inferior de la
maleta. Fl resultado fue mas que satisfactorio. Con el bolso adherido a la malets consegui,
ademas de facilitar ¢l transporte de mis accesorios y mi vestuario, un servante permanente en cl
cual descargar todos los elementos que voy utilizando a lo largo de mi especticulo, logrando de
este modo, mantener ordenada mi malets hasta ef final de la actuacion.







Después del show

Se despidieron y en el adios va estaba la
hienvenida,

Mario Benedetti

Una vez terminada mi actuacion cn una fiesta privada infantil, regreso a mis camerinos
improvisados para resetear mi espectaculo y cobrar por mi trabajo. Este es un buen momento
para conversar con ¢l cliente y conocer su opinion sobre el espectaculo. De mas esta decir, que
¢l cobro debe hacerse siempre en privado, solo ¢l cliente v ¢l mago. Personalmente me resulta
muy incomodo recibir y contar dinero delante de los nifios u otros adultos.

Es més que recomendable tener siempre a mano farjetas personales y folletos de los
especticulos, por si alguien se acerca a pedirte informacion, pero recuerda que si tu cliente estd
contento con tu trabajo, sin dudas serd tu mejor vendedor. Aprovecha esta ocasién para
entregarle unos cuantos panfletos de s shows con el objetivo de que los reparta entre sus
amistades. Pucdo ascgurarte que si tu espectaculo fue bueno y profesional, y tu cliente quedd
contento con tu trabajo, cstara encantado de repartir tu publicidad entre los presentes.

Soy un convencido de que los detalles marcan la diferencia, por lo que en todas mis actuaciones
en casas de familia, dejo una postal con mi publicidad, escrita con el texto “gracias por
invitarme a tu fiesta”, firmada por mi y dirigida al homenajeado. en algin rincén visible o
apoyada cn algin adorno de la sala donde me encuentre, Te animo 4 que lo pruebes, no pierdes
nada y te aseguro que serd muy heneficioso para tu imagen profesional.
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Capitulo cuatro
Fabricando rutinas







Meétodo de creacion

Para afrontar con éxito lu labor creativa
usted necesita. ante todo, imaginacion
Complementada  por o mavor  cultura
tedrico-practica posible v la dosis necesario
de perseverancia, llegard a cualguier mera
gue e propenga,

Alfonso Moline

¢Como crear una rutina de magia para nifos?

Existen tantos métodos para crear rutinas para nifios como magos que las creen. Sin lugar a
dudas, un ingrediente importantisimo para una buena rutina ¢s un buen efecto de magia (o
varios), Posiblemente, un buen efecto sea también el mejor punto de partida para crear una
ruting.

Cada rutina puede contener uno o varios efectos secuenciados, luego efecto y rutina no son
sinonimos. Un efecto de magia s fugaz, se acaba en un segundo y, si bien el efecto es muy
importante, éste es tan sélo una pequedia porcion de toda una rutina. Es imprescindible vestir,
adornar, enriquecer los efectos dotandolos de una presentacion consistente para conseguir
transformarlos en una buena rutina. Trabajando para nifics las presentaciones ademis de
consistentes, deben necesariamente ser divertidas o como minimo entretenidas para cllos.
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La mayoria de los grandes magos infantiles coinciden en gue la presentacién es mucho mas
mportante que el efecto a la hora de actuar ante un pablico repleto de pequefios monstruitos.

La buena magia para nifios no depende totalmente del
misterio... Un accesorio es un puzzie hasta que preparas una
presentacion. La magia ye acaba en un momento, el truco estd
en hacerto divertido.

Trevor Lewix

En la presentacién de cualquier juego de magia, lo que mdis
importa a los niios no es el momento mdgico, sino todas las
cosas divertidas que vcurren por el camino. lLa travesia es la
parte mas imporiante, no el destino,

David Kaye

Crear una bucna presentacion para una rutina de magia para nifos suele ser una tarca bastante
complicada para la mayoria de nosotros. En los afios que llevo en ¢l mundo de la ilusion, me he
encontrado muchas veces con colegas abrumados por no poder encontrar una presentacion
idonea para algin efecto determinado.

En muchas otras ocasiones el abrumado fui yo al presenciar verdaderas aberraciones en forma
de especticulos infantiles (y también para adultos), donde ¢l protagonista simplemente se
limitaba a ¢jecutar sin presentacion alguna un cfecto tras otro.

Por favor amigo lector, no caigas cn este error; intenta csforzarte un poco para cncontrar una
presentacion acorde a tu estilo para eada efecto, si no lo haces, corres el riesgo de convertir tu
espectdaculo en una simple demostracion de habilidad o peor atn, en una aburrida y monétona
sucesion de trucos rompecabezas,
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Para conseguir una presentacion mas o menos interesante, suclo utilizar un método muy sencillo
que consiste en enriquecer el efecto que tengo intencion de presentar con una serie de recursos o
herramientas que me permiten transformar un simple truco en una rutina de magia divertida,

Prestiandole un poco de atencion a cada recurso y adadiéndole un toque de tu propia
personalidad. cstoy scguro que podras crear una base solida para una entretenida rutina de
varios minutos a partir de cualquier efecto.

La mayoria de las veces, una buena base necesita un tiempo de rodaje para convertirse en un
buena rutina y generalmente s fuerza de presentarlas en publico las presentaciones se van
modificando. Se van puliendo actuacion a actuacion y muchas veces la rutina termina siendo
completamente diferente a la idea original.

Veamos cuiles son esas herramientas:

Fusiona varios cfectos

Estoy absolutamente convencido que una de las mejores maneras de crear algo nuevo es
combinando cosas antiguas, Me apasiona jugar con mi material. Puedo pasarme horas en mi
estudio manipulando y mezelando todo tipo de accesorios y clementos mégicos nuevos y viejos
con trucos que he comprado 0 que cstan cn una cstanteria desde hace afos esperando su
momento y prototipos caseros a medio terminar de ideas a veces imposibles, con el objetivo de
crear nuevas rutinas para mis espectaculos,

Combina clementos, agrega al efecto original otro u otros efectos complementarios. Juega
mezelando efectos y accesorios sin intentar encontrar nada, Simplemente juega, prucba,
investiga, descarta y vuelve a agregar accesorios nuevos y vuelve a probar. Puedo asegurarte
que las ideas llegardn. Algunas scran imposibles. pero seguramente encontrards ideas mas que
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interesantes que puedas afiadir a tus espectaculos y con las que potenciar tus rutinas con la total
satisfaccion de haberlas creado ti mismo.

Introduce la experiencia

La gran mayoria de las rutinas requieren una preseniacion, una introduccion, un preludio. Un
gancho, algo que genere a los nifios interés en lo que vamos a hacer. Un desencadenante, una
excusa para la magia que va a suceder y un por qué va a suceder.

Alfred Hitchcock acufi6 para ¢l cine ¢l concepto McGuffin, que hace referencia a un clemento
dc la trama de una pelicula que. a primera vista, parece ser de capital importancia para el guidn
pero que en realidad carece de relevancia siendo éste el desencadenante de lo verdaderamente
interesante. La pelicula Psicosis (Hitchcock 1960) comienza con el robo de $40.000 por parte
del personaje de Janet Leigh y su posterior fuga. Todo indica que la trama va a girar en torno a
ese 1obo. Sin ecmbargoe, micniras transcurre la historia nos damos cuenta de que todo eso era
realmente irrelevante al guion. Si en lugar de haber robado dinero, Janet Leigh huyera con un
caddver en el maletero o con varios kilos de droga escondidos en ¢l coche, la trama no variaria
sustancialmente. El robo genera interés en el piblico v es ¢l desencadenante de la historia
verdadera, es el telén de fondo para asuntos mas importantes como los que suceden en el Motel
Bates.

Comprender el concepto McGuffin y utilizarle para crear una introduccion en una rutina de
magia para nifos es un recurso muy ventajoso, a la vez que sencillo, ya que nos ofrece la
posibilidad de hacer una introduccion atractiva con la que captar la atencién y ¢l interés de los
nifios; pero no nos condiciona a continuar con esa historia durante el resto del acto ya que serd
simplemente el desencadenante de la accidn magica.
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Hacer pasar a un nino como ayudante a ¢scena ¢s un excelente recurso para generar inlerés entre

¢l publico menudo. La presencia de un pequefio como asistente puede no ser realmente

necesaria, pero sin dudas es muy util. Podemos hacer pasar a un niflo a escena sdlo pama decir
las palabras mdgicas o para sostener algo que tranquilamente podriamos haber dejado sobre la
mesa, Pero si logramos que ¢l pequefio asistente se divierta en ¢l escenario, el resto de la
audiencia también se divertira,
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Tres preguntas personales muy simples son suficientes para presentar al ayudante, hacerle sentir
comodo y generar algunas risas: nombre, edad y profesién. En lugar de por su profesion puedes
preguntarie al nifio por su estado civil, por ¢l nombre de sus hijos o cualquier otra pregunta
ridicula para un nifio o nifia de corta edad.

Observa y escucha lo que dice y hace, s¢ abierto y no te aferres a un texto estudiado de
memoria. Deja que el pequenio se relaje y se exprese, de ahi pueden salir cosas interesantes. Si
elijes al asistente correcto y le das la oportunidad de mostrarse como es, seguramente hara o dird
algo gracioso que podras aprovechar a tu favor.

Incorpora al menos un elemento extra

Un globo, una (lauta, una cuchara, un peine, un muifieco, un cepillo de dientes, un caleetin,
cualquier elemento puede ser Gtil para agregar a una rutina, especialmente si el objeto en
cuestion es gracioso por si solo (un pollo de goma por ¢jemplo). Simplemente debes encontrarle
un por qué. Si utilizas un poco tu imaginacién verds que no es tan dificil como parece y podris
anadir consislencia a tus rutinas.

Utiliza Caracterizacion

Cuando ¢l mago sc dislraza o disfraza al asistente siempre s divertido y nunca esti de mas en
un espectaculo para mifios. A los pequefios les encanta disfrazarse. Un disfraz o un simple
accesorio de vestuario como un sombrero o unas gafas graciosas o un bigote postizo pueden
enriquecer mucho una presentacion,

Fn una de mis rutinas para teatros, disfrazo a mi ayudante con un traje de chino y le pido que
hable en chino chinchulin, algunas veees me responden que no saben y la cosa no pasa de ahi,
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pero muchas otras comienzan a pronunciar palabras imposibles mtentando imitar el idioma
oriental lo que genera buenos momentos de humor espontanco v muchas risas. Si aprovechas

bicn este tipo de situaciones, pueden ser muy beneficiosas para el espectaculo

Presenta los marteriales
Tomate tu tiecmpo para presentar cada elemento que utilices en tu show, No des por supucsto

que los nifios sabrin qué es. Explicalo, pero no es necesario (ni conveniente) hacer una

descripeion ingenua del objeto. Déjate llevar por la fantasia, utiliza la imaginacion, créale una
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historia. Afnade a cada objeto que utilices una introduccidn, una breve fabula sobre su origen, o
explica sus cuahdades magicas de forma atractiva e interesante para el publico menudo. De este
modo, ademds de anadir importancia y significado a cada elemento que utilices, conseguiras
vestir la rutina,

Involucra al publico

Intenta 1nvolucrar a tu audiencia en cada rutina. Intégralos al espectaculo con preguntas y
acciones y presta esmerada atencidn a lo que dicen y hacen. Dialoga con ellos. Hazlos participar
no solo eligiendo al homenajeado para que te ayude como asistente del mago: ofreceles la
posibilidad de tomar parte del entretenimiento como un piblico activo.

Procura hacerlos sentir complices de tu magia, no los excluyas. Si se sienten tus colaboradores
sera mucho mas facil para 6 engancharlos hasta ¢l final,
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No tengas miedo de hacer tonterias

Cuando ¢l mago se eguivoca, rompe o se le cae algo, se asusta, se sorprende, algo le falla o
queda en ridiculo de cualquier manera, puedo asegurarte que a los nifios les encanta y siempre
causard risas. Suelen ser mas graciosas cstas situaciones, cuando ¢l mago aparentemente es
inconsciente de su ridiculez. El piblico infantil disfruta muchisimo cuando ¢l mago se equivoca,
o se confunde o hace mal algo o le suceden cosas inesperadas o extrafas.

i ;.P ';Q.."'."‘ e
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Los nifios tienen un gran sentido del ridiculo, les divierte muchisimo. Comprender esto v
aplicarlo a nuestro show, nos dard una herramienta indispensable para conseguir el éxito. Pero
cuidado, ningin nifio del piblico debe ser puesto en ridiculo, podemos herir sensibilidades y Ia
sitacién puede volverse en contra nuestra. Debe ser siempre el mago quien aparentemente
queda en ridiculo.
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Utiliza la repeticion

La repeticion ¢s una herramienta muy util para generar risas y potenciar rutinas. En un articulo
de la revista Funny Papper, David Ginn dice: “los niftos adoran hacer y ver cosas una y olra
vez. Secretamente ellos aman la vepeticion porque les ofrece un lugar confortable. Ya han
estado alli v guieren estar alli otra vez. Especialmente si la repeticion es alegre”. Tambicn
David Kaye en su libro Seriously Silly deja bien clara su postura sobre el tema: “la repeticion es
divertida, la repeticion es divertida, la repeticion es divertida™.

La repeticion puede plantearse en cualquier parte de la rutina. En la presentacion de los
accesorios, en los rituales, ete. Pero para gue sca divertida no sirve con repetir cualquier palabra,
frase o accion como un tonto, Para que surta ¢l efecto deseado es necesario que en determinado
momento, la repeticién dé un giro inesperado o sorprendente,

Crea tus propios rituales magicos

Otro recurso maravillosamente til y casi imprescindible para crear una rutina interesante y
divertida para los nifios. son los que denomino rituales magicos. Un ritual, segin la Real
Academia Espaiola es una costumbre o ceremonia. Conjunto de reglas establecidas para el
culte. En magia existen algunos rituales magicos muy extendidos ¢ inmersos en ¢l inconsciente
colectivo de la cultura occidental como los pases magicos, ¢l sophdo magico o las palabras
magicas.

Pero mu idea de ritual mégico va un poco mas alld. Con rituales magicos no me refiero
solamente a pasar una varita por encima de un pafuclo para que éste desaparezca, Me reficro a
todo ¢l conjunto de acciones, palabras, gestos o accesorios con los gue marcamos el momento
magico y que supucstamente hacen que la magia suceda. Palabras magicas originales, poesias y
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nmas graciosas, gestos absurdos, bailes y acciones divertidas, existen infinidad de posibilidades

originales con las que sacarles jugo a un ritual, por més simple gue sea ¢l efecto.

Los rituales pueden ser hechos por ¢l mago, por el asistente o por todo el piblico, da igual; pero

ten en cuenta que cusnto mas divertido sea ¢l ritual mas divertida sera la rutina




De efecto a rutina

Supongamos que quicres presentar “De bola a conejo™ de Goshman. El efecto es sencillo pero
muy efectivo para nifios. Metes una pelotita de esponja en la mano y al abrirla se¢ ha
transformado en un conejo del mismo matenal. Fin del efecto,

Veamos qué pasa si convertimos este sencillo cfecto en una ruting claborada con las
herramientas que hemos visto. Ademas de la bola a conejo, necesitaremos: un sombrero de
mago, un peine gigante, un globo rojo, una varta, un calcetin, una funda con cremallera con
forma de plitano y una bolsa para desaparicion de palomas. La mayoria de cstos artilugios
puedes adquirirlos en cualquier tienda de magia.

Comienza diciendo: Tengo un amigo que es dueno de un circo v la semana pasada me invito a
ver su espectaculo jalguien ha estado alguna vez en el circo? (escucha las respuestas) ;v cudl
es personaje que mas les gusta? (vuelve a escuchar al publico, no tardaran en nombrar el
payaso). A mi también me encantan los payasos ... y el otro dia después de la funcion, mi amigo
me presenitd al pavaso de su circo. jQué graciosos son los payasos...! no paré de hacer
pavasadas todo el tiempo v lo mejor de todo es que me vegall su nariz, gue como todas las
narices de payaso es de color... (deja que el piblico responda) roja, exactamente... Saca la
nariz, muéstrala y colocatela en tu propia nariz (sosteniéndola con un dedo para que no se caiga)
y pon tu mejor cara de payaso.

Les cuento un secreto... me dijo que esta nariz es magica y que si un nifo dice las palabras
magicas corrvectas se transforma en un globo rojo... pero yo no me lo creo porque siempre esta
haciendo bromas, claro como es un payaso (muéstrale pensativo). i, Ustedes creen que podria
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Juncionar que la nariz se transforme en un globo??? Nooo.., ;si? ;Quieren que probemos?

Vale, pero voy a necesitar un nifio o nifia que me avude ... sélo pasara a avudarme quien esté
bien sentado, con las piernas y los brazos cruzados, y con una sonrisa enorme debajo de la
nariz. T ;me quieres avudar? (haz pasar a tu ayudante a escena),

Hola amigo ;como te llamas?... Juan [qué lindo nombre! ;cudntos afos tienes Juan? Stimale
20 a la edad que te diga. 26 afos buenisimo. Los nifios reirdn y gritaran intentando corregir tu
crror. ;i AhR!!! 6 aios, entendi mal perdon... jy de qué trabajas? Escucha su respuesta y juega
con la situacion,

¢Te gustan los pavasos? ;Si? Buenisimo... para que la nariz se transforme en un globo lo
primero que necesitamos es un sombrero de mago como ésie. Saca un sombrero de mago y
Juega un poco antes de ponérselo definitivamente. Deja caer dos o tres veces el sombrero al
suelo cada vez que aparentemenie intentas ponérselo, esta accion segurp generari risas entre ¢l
publico. Antes de intentar colocarselo por dltima vez di algo asi: jj;Claro!!! lo que pasa es gue
estas despeinado, por eso se cae el sombrero, Saca un peine gigante y péinalo (mas risas).

Colécale ¢l sombrero, Muestra la nariz (¢l concjo de esponja plegado) e intenta colocdrsela.
Evidentemente la nariz no quedara fijada a la cara del pequefio y caerd al suelo, pero actia como
sino te dieses cuenta. Los pequeiios te indicaran entre risas y a los gritos que la nariz esta on el
suclo. Repite esta accion dos o tres veces, Ex imposible, esta nariz esid rota, vamos a intentar
que se transforme en un globo dentro de mi mano. Mete la nanz en un pufio y pidele al nifo
ayudante que saque su varita magica y haga los pases mégicos. Quédate esperando sin mirarlo.
Cualquier cosa que haga ¢l niflo serd graciosa porque obviamente no tiene varita, Sacale
provecho a la situacion.

(AR no tienes varita; no importa, toma la mia. Busca en i chaqueta, saca ¢} calcetin y
entrégaselo a tu ayudante (risas). Explica que el calcetin es la funda donde guardas la varita.
Pidele que saque la varita de dentro del caleetin. Sacard la banana con cremallera (risas ofra
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vez). Haz alguna broma como imitar 4 un mono (s1 lo crees conveniente) y finalmente saca la
varita de la banana y entrégasela a tu asistente.

Ahora si, estamos preparadisimos para transformar esta nariz de pavaso en un hermoso globo
rojo. Vuelve a colocar [a nariz en un pufio (sin transformarla en conejo) ¢ indica a tu ayudante
quc repita las palabras migicas a la vez que pasa la varita sobre tu puio:

Abracadabra naricita de pavaso
Abracadabra narizota de piojo
Abracadabra pata de cabra
Que se convierta en un globo rojo

Una vez hecho el ritual magico, abre la mano y sorpréndete al ver que la nariz no se ha
transformado. Quédate pensativo y actim como si te hubieses dade cuenta de algo. ;7 Ya lo
tengo!!! si el piblico nos ayuda, quizas lo consigamos. Mira al piablico y pregunta ;nos ayvudan
diciendo las palabras méagicas muy pero muy fuerte? (sin dudas responderin que si).

Vuelve a meter la nanz en el pufo (desdoblandela para que aparczea ¢l concjo). Repite el ritual
magico con todo el pablico y al finalizar actia como s1 algo pasara con la nanz. j;;Creo gue
ahora si ha sucedido la magia!!! la nariz se ha transformado en un . (abre la mano y
sorpréndete) ;o conejo???

Mira contrariado al piblico. Alge salic mal... en lugar de un globo hemos hecho un concjo... Ya
s€, podemos intentar transformar el conejo en un globo, pero para eso necesito una méaguina
de alta tecnologia capaz de transformar un conejo en un globo... (mira a tu syudante y
preguntale) ; Tit tienes alguna? Seguramente responderia que no,
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No importa yo creo que tengo una por aqui... (saca la bolsa y mudstrala al piablico). Mete el
conejo dentro, pidele a (u asistente que realice nuevamente ¢l ritual magico, pero esta vez debe
repetir las siguientes palabras mégicas. ..

Abracadabra conejo de esponja
Abracadabra conejo con piojos
Abracadabra pata de cabra
Que se convierta en globo rojo.

Ni bien termine de decir las palabras magicas, abre la bolsa y saltaré por ¢l aire ¢l globo rojo.
Puedes agregar un poco de confeti rojo para darle mis espectacularidad a la transformacion.
Alégrate exageradamente, jucga un poco con ¢l globo (pucdes cxprimir esta situacion
golpeindote los dedos al estirarlo y soltarlo de golpe o dejando que se te escape un par de veces
al querer mflarlo, etc.) y entrégaselo a tu asistente como regalo,

Utilizando las herramientas comentadas anteriormente he logrado convertir un simple efecto en
una entretenida rutina de vnos cuantos minutos, llena de magia, risas, participacion, diversion y
pucdo ascgurarte que muy clectiva,

Como puedes ver, la diferencia entre el efecto original y la rutina completa, es abismal. Sin
dudas, tu propia expericncia te ayudard y hard mucho mas ficil el proceso de transformacion de
cfecto a ruting, pero puedes cstar seguro que con un poco de imaginacion y perseverancia
conseguiras resultados excelentes que te sorprenderin. Cuando comicnces a trabajar cn una
nueva ruting, no inlentes crear nada, simplemente déjate llevar, recréate y juega con todos los
materiales que dispongas, verds como jugando, las ideas irdn aparcciendo.




Capitulo cinco
Se levanta el teldn







Empieza la funcion

Lay extranas rutinas de esie lihro tienen
coma objetivo principal. servir de efemplo
volanmente. Me sentiveé halagado si wtilizas
alguna, pero seria mejor que lay tomases
como modelns e inventaras s propias
rutinas.

Henning Nelms

Estoy absolutamente convencido que para que un especticulo de magia sea sorprendente y
realmente efectivo, el artista debe sentir como propia cada magia, cada efecto, cada elemento
quc manipule, cada palabra que diga, cada gag que realice.

Aunque la rutina no haya sido creada por el mago que la ¢jecuta, es imprescindible, que como
minimo sea edaptada a su personaje y estilo, con el objetivo de hacerla propia.

Las rutinas, ideas y presentaciones gue encontrards en cste capitulo las he realizado en
incontables actuaciones con pablico real. Pero mi intencion al publicarlas, es simplemente que
sean una guia para ti. No pretendo que las ejecutes tal y cudl estin aqui deseritas,

Veras que algunas rutinas estan mis detalladas que otras, esto es porque confio, amigo lector, en
tu capacidad de crear tus propias presentaciones acorde con tu personaje, estilo y forma de
trabajar, quizas basadas en éstas,
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Arco iris magico

Material necesario

* Libro de Fuego: Un clisico de la magia. Abres un libro v de sus paginas sale fuego,
cierras el libro y el fuego desaparcce. Existen miles de modelos y se puede conseguir
muy ficilmente en cualquier tienda de magia,

* Falso Pulgar: Sin dudas uno de los accesorios migicos mis versatiles. Seguramente
tendras mas de uno en tu arsenal magico.

* Bufanda que cambia de color: Este accesorio consiste en una bufanda de color negro,
aproximadamente de un metro de largo, gue al sacudirla se transforma en una bufanda
llena de vivos colores. Hay varios modelos en el mercado magico. Personalmente
ulilizo ¢l Color Changing Streamer de Vincenzo Di Fatta,

* Streamer para falso pulgar: Los streamers son scrpentinas fabricadas en seda de
distintos colores. En cualquier tienda de magia podras encontrar diferentes calidades y
medidas. Para esta rutina utilizo un streamer de 2.54 x 185em.

* Pailuclo sombrero: Un pafiuclo de sedz de 45 cm por lado que tiene impreso un
sombrero de mago. Puedes conseguirlo en una tienda de magia o pintarlo tu mismo con
pintura para seda, si ticnes habilidad para dibujar,

¢ Varita aparicion: Fst¢ ¢s un accesorio un poco mas dificil de conseguir que los demas
utilizados en esta rutina, Se trata de un baston de aparicion (del estilo de los de
Famasio) pero de dimensiones mucho mds pequeas (unos 40 6 45 cm.
aproximadamente),
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Efecto y realizacion

Saca el libro de feego y di algo asi: ;;;Saben Io que lei ayer en este libro de magia??? Que el
mago que logre hacer aparecer un arco iris magico tendra 7 anos de buena suerte... Mira, lo
dice agqui en el libro. Mientras dices esto, quita la vista del libro mirando directamente al
ptblico, abre un poco el libro, enciéndelo secretamente y aparecera una llama. Actia como st no
te enterases. Al instante obtendras respuesta del pablico gritando y avisdndote de la presencia de
fuego. Una milésima de segundo antes de girar la cabeza para mirar al libro ciérralo vy el fuego
desaparecerd. Pero jeomo va a haber fuego acd? [Si esto es un libro no una tarta de
cumpleanos llena de velas' Repite la accion anterior, el fuego volverd a aparecer, los nifios a
gritar y ti que no te enteras.

Repite esta accion una vez mas para finalmente descubrir ¢l fuego y reaccionar con sorpresa
para ¢l deleite de los presentes. Cuanto mas te asustes mas risas lograras,

Deja ¢l libro a un lado con actitud temerosa y continta: En el libro decia que el mago que
consiga hacer aparecer un arco iris de su sombrero tendra 7 aios de buena suerte. Mira al
publico y pregunta: ;saben gué es un arco iris? Luego de la respuesta, explica a los nifios que 1
intentaste hacer aparccer un arco iris en tu casa pero no te salié muy bien, Saca la bufanda y
mirala con gesto de desaprobacion. Me salié un poquito negro, este arco iris parece una
bujanda para el frio. Colocate la bufanda alrededor del cuello y contintia: pero he pensado que
quizas alguno de ustedes puede hacer aparecer arco tris conmigo. T por ejemplo. Sciala a un
nifio ¢ invitalo a avudarte.

Luego de saludar a tu ayudante indicale que es indispensable para hacer aparecer un arco iris
maégico llevar sombrero. Pidele que se ponga su sombrero y espera a ver qué bace. Scguramente
cualquier cosa que haga generard risas. [/ ;Ahh!!! ;que no tienes sombrero?, no pasa nada yo
tengo uno por aqui, continia. Comienza a buscar en tus bolsillos pero no lo encuentras, Confio
en que tus dotes actorales hardn que los nifios se diviertan mientras lo buscas,
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Saca ¢l panuelo con el dibujo del sombrero y muéstralo al piblico, seguramente obtendras risas
porque los nifios estan esperando un sombrero no un panuclo, Exprime la situacidn colocandole
¢! panuelo-sombrero en la cabeza al pequeno asistente.

Coméntale que para poder hacer aparecer un arco iris magico aparte del sombrero necesitamos
una varita magica. Ordénale a tu ayudante que saque su varita y la muestre al publico. Del
mismo mado que con el sombrero espera la reaccion del nifo que obviamente no tiene varita.

Aclara que sin varita s¢ pucde hacer el truco, pero es un poco mas dificil. Entrega ¢l paiuelo
para que lo revise y carga sceretamente la varita de aparicion. Recoge nuevamente el paiuclo v
colécalo sobre la mano que tiene la varita oculta.

Indicale al espectador que sople o diga las palabras magicas para hacer aparecer ¢l arco iris. El
ayudante sopla v no sucede nada. Pon cara de circunstancia y simula buscar el arco iris
alrededor del pasiuelo. Esto divertira mucho a los nifios. Repite la accion hasta que finalmente
dejas escapar la traba de la varita y ésta aparecera haciendo saltar por el aire al paiiuelo. Es una
aparicion muy visual por lo cual seguramente obtendris respuesta inmediata del puablico.
Aprovecha este momenlto para cargar el falso pulgar con el streamer.

Entrega la varita al nifo y aclara que con clla es mucho mas facil hacer aparecer un arco iris
magico. Indicale que haga un pequedio agujero en el pafiuclo con ¢l dedo de los mocos y carga el
falso pulgar. Pases y palabras magicas. Mira el paiuelo y sorpréndete, has visto algo. Muéstrale
a tu ayudante que del agujerito asoma algo. Pidele que lo saque muy lentamente a la vez que
* dices exaltado: ;Un arco iris magica!, lo has conseguido... tendrds 7 aiios de buena suerfe...
jiiwn aplauso fuerte!!!

A continuacion, actia como si se te hubicse ocurrido una idea genial. Invita a tu asistente v a

tado el piblico, a que te ayuden a transformar tu arco iris negro en un arco iris mégico de
colores.,
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Quitate la bufanda negra del cucllo y dile al pablico que repitan las palabras magicas o gue
soplen o cualquier otro nitual que consideres oportuno. Sacude la bufands y deja aparceer los
colores, Feliz y contento por haber conseguido 7 afios de buena suerte, despide a tu asistente.

VARITA
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El paniuelo y el billete

Material necesario
¢ Un falso pulgar

e Hilletera o cartera de fuego: Una cartera en apaniencia normal de la que al abrirla sale
una gran llamarada gracias a un dispositivo oculto, Existen en el mercado magico
infinidad de modelos distintos, en general son wdos (liles para ¢sla rutina.

¢ Un paiiuclo de seda: Debe caber en ¢l falso pulgar. Al comicnzo de la rutina debe estar
plegado en acordedn dentro de la cartera, obviamente en el compartimento gue no sale
fuego.

¢ Un billete: Dentro de la billetera, puede ser de cualquier valor.
Efecto vy realizacion

Anuncia que a continuacion realizaras ¢l famoso truco del paiiuelo rojo y que para realizar este
truco hace falta un panuclo de color... (espera la respuesta del publico diciendo rojo). Saca la
cartera y di: ¢z una cartera??? mientras la miras contraniado.

;i Clara!! Es que los magos somos muy raros y guardamos los paiuelos en la cartera. Mientras
dices esto, abre la cartera y enciéndela para que aparczea la llama. Instantdneamente los nifios
gritarin avisandote del fuego pero 1 actia como s1 no entendieras lo que te gritan, un instante
antes de girar la cabeza para ver el fuego cierra la cartera y el fuego desaparecerd. Repite esta
ccion un par de veces hasta que finalmente ves ¢l fuego. Muéstrate sorprendido y asustado y

—{ 136 ] —




BILLETE + FP

—\ DE FUEGO



anuncia que debes soplar antes de abrir la cartera para que no salga fucgo y poder sacar ¢l
pafiuclo sin quemarte. Sopla, abre la cartera y muestra el pafiucio.

Llama a un nifio del pablico y luego de presentarlo, avisale que para este truco hace falta un
billete. Acto seguido pidele el billete al pequeiio ayudante. Aprovecha la situacion para generar
algunas risas ya que obviamente el nifio no tendra dinero.

Saca un billete de la cartera. Entrega el billete al nifio. Disponte a hacer desaparecer el panuclo
(con el falso pulgar) colocindolo en ¢l puiio. Indicale a tu asistente que con el billete abanigue
el puiio donde estd el pafiuelo para que éste desaparczea, Puedes fallar una o dos veces en la
desaparicion para crear algo de comedia, Pide ayuda a todo el piblico. Todos deberan soplar
con fuerza para que la magia suceda. Finalmente el paduelo desaparece. Aplausos.

Muéstrate contrariado y comenta que necesitas tu paiuclo rojo para tu proxima actuacion asi
que es necesario que vuelva aparecer, Pidele cl billete al nifio. Muéstralo claramente vacio.
Enrollalo formando un pequeiio cono alrededor del pulgar cargado con el falso pulgar. Pide al
piblico que sople con fuerza y haz aparecer el paduelo del billete. Despide al nifio asistente, Lo
ideal es que utilices billetes publicitarios de modo que al finalizar la rutina se lo entregues al

nine como regalo,
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El regalo de mi abuela

Material necesario

e Paiuclos para produccion de botella: Son wres paiuclos (60 x 60 cm
aproximadamente) que se muestran uno por vez y finalmente se¢ extrac de entre cllos
una botella. Dos de los pafiuelos son normales, el tercero es doble con una abertura en
una de las csquinas, de forma que en realidad es una bolsa con forma de paiuelo dentro
del cual se oculta un cargador. Para esta rutina he modificado el cargador de modo que
pueda sacar la carga por debajo.

¢ Ramo de produccion: Ramo de flores de plumas de colores para aparicion. Sino tienes
deberis adquirir uno en i comercio de magia preferido. Puedes conscguirlos en
diversos modelos, calidades y precios.,

* Sombrero Florero: Es un florero de carton flexible que, dependiendo de como lo
manipules. puede tomar distintas formas, una de ellas un sombrero de safari (o
Jardinero). En los establecimientes de magia pucdes encontrarlo bajo ¢l nombre de fHat-
A-Rama de Devin Knight (éste ¢s ¢l que vo utilizo). Ultimamente he encontrado
versiones de este accesorio en negocios de articulos para fiesta y cotillén, con precios
muy economicos.

Efecto y realizacion
Comienza la rutina actuando como si te hubieras acordado de algo muy importante. Hoy es el

cumpleadios de tu abucla y te has olvidado de comprarle un regalo. Pidele ayuda al piblico para
hacer aparecer un regalo con magia. Selecciona una nifia ¢ invitala a gue te ayude en escena.
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Lucgo de las presentaciones de rigor, aclara que a tu abuela le gustan mucho los ramos de
flores... Pero no cualquier ramo de floves... le gustan los ramos flores de colores... pero no
cualguier ramo de floves de colores... tienen que ser flores de colores y de plumas... y con su

florero.

Coldeale a la nifa asistente un sombrero de jardinero y comenla que para hacer aparecer el

ramo de flores de plumas de colores con florero y todo, necesitaras un pafiuelo asi de grande...
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Saca un panuelo, entrégaselo a la nina ¢ indicale que para que las flores aparezcan debe sacudir
¢l paiuclo micntras dice bien fuerte las palabras magicas:

Flores, flores, flores....
Flores de colores,

Hechas estas acciones, agarra el pafiuclo y descubre con sorpresa que las flores no aparccen.
Contranado comenta que quizas necesilemos otro pasiuelo. Sacalo y pide a tu asisiente que
repita la accion anterior con cada uno de los dos panuelos. Otra vez las flores no aparecen.
Muéstrate sorprendido. Anuncia que quizas haga falta otro panuclo (gencralmente cn cste punto
son los nifios quienes te avisan que falta otro paiuelo). Saca el tercer panuelo, con la carga de
flores, repite la accion y finalmente haz aparecer ¢l ramo de flores. Aplausos.

Mugéstrate pensativo. De repente te das cuenta que falta el florero, Solicitale a la mifia que repita
unas nucvas palabras magicas:

Sombrero Sombrerito ..
conviériete en un florerito.

Quitale ¢l sombrero a la nina y este automaticamente tomara la forma de florero. Coloca las
fores en el florero. Pide aplausos para tu asistente y despidela de escena con algin obsequio.



Billetes locos

Material necesario

* Papeles a billetes. Supongo que sabes de qué hablo porgue es un jucgo de magia muy
popular, pero por si no lo conoces, el efecto es ¢l siguiente; El mago muestra cinco
papeles blancos, los pliega y al desplegarlos los papeles se han convertido en cinco
billetes. Lamentablemente no conozeo a ciencia cierta quién es el creador de este efecto
clasico, pero puedes conseguirlo en cualquier tienda de magia. Si eres habilidoso y
lienes paciencia para ¢l bricolaje, podris fabricarlo ti mismo. Puedes encontrar diversos
métodos para confeccionarlo en varios libros y videos, Una excelente opcion, es el
DVD Slow Burn de Richard Sanders, en ¢l su autor explica paso a paso y de forma muy
clara como fabricar cl accesorio.

* Billetera Himbert. Sin dudas un accesorio muy versatil. Hay miles de modelos en las
ticndas de magia, grandes, pequefias, de cuero, de plastico, de colores, con diversos
extras, ete. Puedes utilizar cualquier modelo.

* Spring Wand de Marcelo Contento: Esta varita en realidad ¢s un muelle o resorte
negro con puntas blancas, que scgim como se sostenga puede estar rigida o volverse
flacida y moverse como un gusano, Las posibilidades de comedia con este accesorio son
muchisimas.

* Billetes: Cinco billetes iguales a los que aparecen en la transformacion de papeles a
billetes.




PAPELES A
BILLETES
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pases magicos y transtorma los billetes en papeles nuevamente. Pide al publico un aplauso para
tu ayudante y pregunta si saben a donde van los billetes que desaparecen. Témate tu tiempo para
escuchar las respucstas ya que seguro obtendras alguna graciosa a la cual puedas sacarle buen
partido.

Comenta que los billetes que desaparecen siempre vuelven a su casa, la cartera. Retira la cartera
de la axila de t ayudante y abrela mostrando el interior al piiblico. Los billetes no estan alli.
Actlia como si no te hubicses dado cuenta de que la cartera cstd vacia y esperases una ovacion,
Reacciona con sorpresa al percatarte que no hay billetes en la cartera, Cierra la cartera v pidele
que vuelva a hacer los pases magicos pero esta vez sobre la cartera cerrada.

Vuelve a abrir la cartera y reacciona nuevamente con sorpresa al darle cuenta que la cartera
continiia vacia sin rastro de los billetes (otra vez risas). Vuelve a cerrar la cartera v girala
secretamente,

Anuneia que necesitaras la ayuda de todo el pablico. Después de que tu ayudante realice los
pases migicos, cl piblico deberd soplar con mucha fuerza. Una vez realizadas estas acciones,
abre la billetera y muestra con efusividad que los billetes han aparccido. Despide a tu ayudante
con un aplauso.

Nota: S1 utilizas billetes publicitarios podras aprovechar esta rutina para entregarlos al publico.




El baston desinflado

Material necesario

* Bastén de aparicion: Para esta rutina, debido a que ¢l bastén debe ocultar una cuerda,
para que no s¢ trabe en su apertura, es aconsejable utilizar un baston de aparicién
metilico, no plastico. Enganchado al bastdn hay una cuerda, cordén o cinta pintado de
negro con la punta visible blanca.

Efecto y realizaciéon

Hola amigos, mi nombre es Carlos Adriano (di tu nombre en tu show) v soy el mago... ;les
gusta la magia? ... [si?... Buenisimo. He venido preparado para hacer mucha magia, tengo mi
sombrero magico, mi corbata magica, mis zapatos magicos y mi bastén magico, mira tu mano y
sorpréndete al ver que no estd el baston, y en su lugar hay una cucrda de color negra con la
punta blanca. Quédate petrificado como si te hubieses dado cuenta de que algo no esté bien.

La cuerda tiene en un extremo el baston cerrado y oculto en la mano, Explica compungido ;;jmi
haston se desinflo todo... y ahora qué hago...qué hago!!! Casi instantaneamente actdia como si
s¢ le ocurriese una idea genial ;/;Ahhh!!! Ya sé, lo podemos arveglar con magia, se animan,
pero necesito la ayuda de lodos ustedes... Igualmente no creo que funcione, mnca lo habia
visio asi ¢ mi baston magico. jAlguno sabe las palabras mdgicas? Escucha al pablico y elige
unas palabras de las que te indiguen.

Bien, a la de tres decimos las palabras magicas a la una, a las dos y a las... momento,
momento, jmomento!, hay que decir las palabras mdgicas bien fuerte sino no va a fincionar...
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A la una, a las dos y a las.. momento, momento, jmomento!... ¢s muy importante que todos
digamos las palabras magicas sino no va a funcionar... ;eniendido?

Ala una, a las dos y a las... momenio, momento, jmomento!... Por favor no se van a olvidar de
aplaudir bien fuerte si llega a salir bien

A la una, a las dos y a las... tres...Abra Kadabra Pata de Cabra, mientras dices las palabras
magicas gira la cuerda a modo de hélice, al terminar haz una pausa v mirando la cuerda. di
decepcionado: no ha funcionado, yo les avisé que no iba a salir...

De repente pon cara de alegria, ya sé... s probamos cambiando las palabras magicas quizds
Suncione... ;hoy es el cumple de Mario, no? Pues probemos con feliz cumpleaiios Mario ;de
acuerdo?

A la una, a las dos y a las... tres...Feliz Cumpleanos Mario. Al finalizar las palabras magicas
mira la cuerda y con cara de decepcion mira al pablico y di: se los dije, es imposible que vuelva
a tener mi baston, En ese preciso instante deja aparecer el baston y reacciona sorprendiéndote
exageradamente a la vez que dices cuforico, ;jjmi bastin!!! Lo han conseguido, muchas gracias
se merecen un aplauso fortisimo a ustedes mismaos ...
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Cumplendo

Material necesario

* Dos Cuerdas: Aproximadamente de un metro de longitud. Una roja y otra amarilla.
Obviamente puedes variar fos colores, siempre y cuando coincidan con las que estén
cosidas al Cumplendo.

* Cumplendo: El cumplendo es un accesorio que he ideado hace algin tiempo. Consiste
en un pafiuclo negro de 90 x 90 cm con dos bolsillos internos (BC y FG) que confluyen
en el centro del mismo y ¢l texto feliz cumple escrito con cucrdas cosidas en una de sus
caras. El lienzo plegado de un modo determinado simula ser una bolsa complctamente
negra; simplemente sacudiéndola se despliega transforméndose, a ojos del publico, en ¢l
pafiuclo y dejando a la vista el mensaje,




Efecto y realizaciéon

Habitualmente utilizo este efecto como final de mis actuaciones en cumpleanos infantiles y
pucdo asegurarte que funciona muy bien.

[nvita al homenajeado a colaborar en la experiencia. Mucstra una bolsa de tela negra y explica
al cumpleafiero que dentro de la bolsa, encontrard un mensaje especial de todos sus amigos y
familiares por su cumpleaiios.

El nifio mete la mano y saca dos cuerdas. una roja y otra amarilla, Ni rastros de ningdn mensaje.
Actiia sorprendido y contrariado. Sugicre que todos los nifios ayuden al homenajeado para que
¢l mensaje aparczea.

Pide al nifto que vuelva a meter las cuerdas ¢n la bolsa. Puedes explotar un poco la situacion
haciendo que el pequeiio intente meter las cuerdas en la bolsa arrojandolas al aire desde cierta
distancia, como si las cuerdas fueran pelotas y la bolsa un aro de baloncesto.

Indica al publico que deberin ayudarte diciendo unas palabras mdgicas, por cjemplo:
Abracadabra pata de cabra. El piblico dice las palabras mégicas, pero nada sucede. El mensaje
sigue sin aparccer. Mudstrate contrariado y de repente actiia como si te hubieses percatado del
error. Hoy es tu cumpleaiios jno? (dingiéndote al homenajeado que responderd que si)
/1 1Claro!!! Ahora comprendo. Para que el mensaje aparezca todo el publico presente debe
decir bien fuerte Feiiz Cumple Pedvito ...

Fl piiblico dice las palabras migicas. Al mismo tiempo despliega la bolsa que se transformard
en un pafiuelo, dejando leer el mensaje feliz cumple escrito con las cuerdas roja y amarilla. Pide
un fuerte aplauso para el cumpleadero (puedes aprovechar para cantar con todo el publico ¢l
Feliz Cumpleahios).
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El matasuegras

Material necesario

* Matasuegras de desaparicion: Fsic es un divertido accesorio de fabricacion casera,
que consiste en un reel (pequefio accesorio magico con una bobina de hilo que se
recoge automaticamente) enganchado dentro de la chaqueta, con un matasucgras atado
al extremo del hilo.

Efecto y realizacion

Esto no es una rutina de magia en si. Es mas bien un niimero de preapertura. Yo lo utilizo justo
antes de empezar ¢l show. Mientras los nifios se van sentando y acomodando, voy indicando
¢cOmo ubicarse al pablico, a la vez que hago como si dirigiese el trafico haciendo sonar ¢l
matasucgras y gesticulando con las manos. Al principio utilizaba un silbato pero ¢l matasuegras
es mucho mas visual y gracioso.

Cuando estan todos sentados y mirdndome, me quedo mirandolos con mi mejor cara de tonto y
soplo ¢l matasuegras haciéndolo sonar una vez, Lucgo relajo las manos hasta la cintura, otra vez
pongo cara de tonto (risas). Repito la accion una segunda vez (risas otra vez) y al relajar las
manos dejo escapar el matasuegras dentro de la chaqueta gracias al tiraje y cubierto por €l dorso
de la mano. Cuando voy a soplar per tercera vez me doy cuenta que el matasuegras no esta, ha
desaparecido, me sorprendo (seguramente escuchards un jjjohh!!! desde el pablico), lo busco,
pero al no encontrarlo no le doy mayor importancia y comienzo con la presentacion del show.
Esta pequedia rutina es basicamente informativa. Informa antes de comenzar el show a los niflos
Varias cosas: que van a pasar cosas magicas, que ¢l mago es divertido y medio tontuelo (gracias
al lenguaje corporal), y que ¢l ambiente sera festivo (ninguna persona seria anda con un
matasucgras por la vida).
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La foto de las narices

Mazterial necesario

¢ Un sombrero: Cuanto mas grande sea mejor, ya que debe entrar toda la cabeza de w
asistente y llegarle a los hombros. Intenta que no sea de un material muy rigido ya que
podrias hacerle dafio al colocarlo o quitarlo, En mi caso suelo utilizar un sombrero de
tela

* Una foto tuya con una nariz de payaso: La foto que utilizo cs de tamafio A4 y
solamente aparece mi cara con la nariz para facilitar visibilidad. Es interesante que la
foto tenga tus datos de contacto asi puedes utilizarla como soperte publicitario,

¢ Un sobre opaco: En el que quepa holgadamente la foto.

* Una bolsa de forzaje: También conocida como Fogel's Bag (en honor a su creador
Maurice Fogel). Hay quienes creen que en realidad su creador fue U. F. Grant. Puedes
adquirir este accesorio en tu negocio magico preferido, los hay de distintos tamaiios y
materiales, Personalmente prefiero las de redecilla o tul a las de plastico. La bolsa debe
tener en uno de sus compartimentos varias narices de distintos colores y en otro algunas
narices del mismo color de la que tienes en la foto-prediceion.

¢ Narices de payaso: No sucle ser muy facil conseguir narices de muchos colores
diferentes, pero puedes fabricartelas con bolas de esponja, haciéndoles un pequetio corte
transversal hasta el centro con unas tijeras. Seguramente en cualquier bazar de magia
encontrards gran variedad de bolas de esponja de diversos colores,
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Efecto v realizacion

Llama a c¢scena a un nifio o una nifia parz que te ayude. Luego de los saludos y las
presentaciones, indicale que si la magia sale bien lc dards un pequefio obsequio para que
siempre recuerde ese momento magico.

Saca el sobre, colécalo a la vista del publico y explica que dentro del mismo hiy una foto tuya
muy especial, Comenta que en la foto estas disfrazado de payaso con una de estas navices de
colores. Mientras dices esto, muesira la bolsa con un monton de narices de payaso de distintos
colores. Aprovecha para jugar con tu pequefio asistente colocandote y colocdndole las distintas
narices de colores. Puedes sacarle mucho partido a la situacion.

Anuncia que para gue e asistente se lleve de regalo la foto, primere deberi adivinar con que
nariz ¢stas disfrazado en la foto. Para cllo debe meter la mano en la bolsa con las narices,
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revolver y sacar solamente una. Solo si la nariz coincide con la que tienes en la foto, se la
llevara de recuerdo.

Comenta al pablico que para que sea mas dificil, el pequenio deberd tener los ajos cerrados. ..
(Simula darte cuenta que has dicho algo mal) perdon, perdin los ajos cerrados no, los hijos
cerrados... (Vuelve a mostrarie confundido, en este punto los nifios estardn gritandote entre
risas, que la palabra cs ojos. no ajos ni hijos) perdon, perdon otra vez, lo que debe tener
cervados son los 0jos...o mejor ain (actha como si s¢ tc ocurricse algo) los ojos van a estar

tapados.

Saca el sombrero y colocasclo a tu ayudante dejando que le llegue hasta los hombros pero
simula que no te das cuenta que le has tapado toda la cabeza (el publico reird), a continuacion
mira a tu asistente y aststate exageradamente (risas otra vez) y quitale el sombrero con miedo.
Al verle la cara comenta, jjjqué susto mds grande... pensé que te habia desaparecido la
cabeza!!! (risas nuevamente). Antes de volver a colocarle el sombrero, indicale que deberd
meter la mano en la bolsa y sacar una y s6lo una nariz de payaso, y que si coincide con la de la
foto se la llevara de regalo.

Coldeale el sombrero y pidele que meta la mano en la bolsa para sacar una nariz. Puedes jugar
un poco moviendo la bolsa para que no pueda meter la mano, esto siempre causa gracia, pero no
debes exagerar. ten en cuenta que el nifio estd en una situacion un tanto incémeda con la cara
tapada.

Haz que el nifio meta la mano en el compartimento donde estan las narices a forzar y deja que
saque una.

Colocate la nariz poniendo caras raras y entrega ¢l sobre al pequeilo para que lo abra, Tu
ayudante abre el sobre, saca la foto y... jjjCoincidencia total!!! Saca un rotulador, dedicale un
autdgrafo y entrégasela a tu ayudante como souvenir,
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El disparo magico
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Material necesario

* Una bolsa de cambio sin mango: Flat Change Bag. A simple vista es una bolsa
normal con un cordon en la boca para su cierre, pero en realidad esta dividida en su
interior por un flap de tela creando dos compartimentos independientes.

* Dos pafiuelos: Son recomendables los pafiuclos en diamante, ton en cuenta que debe
entrar en tu falso pulgar. Coloca un pafuelo en cada compartimiento de la bolsa de
cambios,

* Dos gafas: Cuanto mds extraias, mejor. Puedes conseguir infinidad de modeclos en
ticndas para [iestas.

¢ Un falso pulgar

* Una varita cerbatana: Consiste en una varita magica hueca. En realidad es un fubo de
plastico de unos 40 c¢m de longitud, pintado como una varita, en cuya boca cabe
perfectamente un falso pulgar. Coloca la varita en uno de los compartimentos de la
bolsa de cambios junto a uno de los paiiuelos.

Efecto y realizacion

Llama a dos espectadores, un nifio y una nifia. Luego de presentarlos, ubica a la nifia en un
extremo de la escena y al nifio en la otra. Mucstra la bolsa, acércate a la nifia y pidele que saque
lo que hay en ella. Sacard un paiiuelo y la varita. Pregantale si no queda nada dentro de la bolsa
para reforzar la idea de que esta vacia. Cierra la bolsa y entrégascla a la nifa.



Dirigete hacia el nifio entrégale el panuelo y comenta que haremos un viaje magico. Si fe fijas
bien, verds que esta varita es como un tubo el cual utilizaremos como un disparador de
paituelos. Es muy facil, sélo hay que meter el paiuelo por uno de los lados (mientras lo explicas
vas introduciendo el pahuelo en la varita agarrindola por ¢l mismo extremo con ¢l puno
cerrado) v fuego apuntas y disparas (soplas por un lado y sale el paiuelo por el otro)
centendido?

Actia como si te acordaras de algo. Saca las gafas y colocaselas a tus ayudantes por seguridad.
Vuelve a meter ¢l pafiuclo en la varita mientras dices fienes que tener en cuenta una cosa muy
importante, sopla con mucha fuerza pero siempre para afuera... porgue si soplas para
adeniro... re tragas el paituelo.

Entrega la varita al asistente y colocalo en el extremo del escenario contrario a donde se
encuentra la nifia con la bolsa de cambios, pidele que apunte y a la cuenta de tres, que dispare.
Cuentas hasta tres, ¢l nifio soplard y el paiiuclo saldra disparado como mucho un metro y caers
al suelo. Al mismo tiempo i sales corriendo como siguiendo la trayectoria del pafiuclo hasta la
nifia pero cuando miras hacia atrds, te das cuenta que se ha caido antes de la mitad del recorrido,
pones cara de decepeion, levantas el paiiuelo del suelo y anuncias que volverin a intentarlo,

Agarra la varita y simula introducir el pafiuelo en ella pero en realidad lo metes en el falso
pulgar que has cargado disimuladamente, ;Como? Sostienes la varita por un extremo y encajas
¢l falso pulgar en Ja punta oculta dentro del pufio, metes el panuelo v entregas la varita al nifio
para que vuelva a disparar. Cuenta hasta tres y el nifio soplard, pero nada saldra de la varita.

T, como si no te dieras cuenta, saldris corriendo al igual que antes pero al llegar a la nifa y
mirar para‘atris, ves que el nifio sopla y no sale nada, vuclve corriendo y gritando sopla con
Suerza amigo!... y corre otra vez hasta la nifia. Repite esto dos o tres veces y lucgo detente, con
gesto de agitado, que seguro lo cstaris.
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Vuelve donde esta el nifio y preguntale qué pasa; te dird que ¢l paiuclo no csta en la varita y 1
replicale: Te fo avisé... seguro que te lo has tragado, si no tendriamos que haberlo visto pasar
por aqui v vo no lo vi v ustedes, ;lo vieron? dingiéndote al piblico que respondera que no.

Muéstrate pensativo... Existe la posibilidad de que hava viajado tan rapide, lan rapido que
ninguno de nosotros pudo verle, vamos a ver. Dirigete hacia la nifia, abre la bolsa y pidele que
meta la mano, mientras 1 haces gestos al publico como si supieras gue no esta ahi. Cuando la
mifia saca ¢l pafuelo finges sorpresa y pides un fuerte aplauso para tus dos ayudantes.

VARITA CERBATANA + FP
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El guante

alerial necesario
¢ Un guante de Litex

e Un paiuelo del diablo: El Devil Hank es otro accesorio muy versatil para nuestro arte.
Consiste en un pafuelo de apariencia normal con el que se puede hacer desaparecer
cualquier objeto pequeiio que se desee. La desaparicion se realiza mediante un bolsillo
oculto en una de las esquinas. Puedes adquinrlo en tu bazar de magia preferido.
scguramente a muy bajo precio.

Efecto y realizacion

Pregunta a tu piblico si les gustan los animales y anuncia que hards aparecer un pequefio
animalito. Para ello necesitas un pafuelo. Mete la mano en el bolsillo y mientras buscas el
panuelo, carga secretamente en el empalme de los dedos el guante de litex. Saca el panuelo
(paiuclo del diablo), muéstralo por ambos lados y colécalo sobre la mano que tiene ¢l guante
oculto.

St me avudan voy a hacer aparecer un animalito bianco, vy pequenito v muy divertido...
o ¢ evaben de qué animal estoy hablando??? Escucha las respuestas y juega un poco con ellas.

Realiza con el piblico el ntal magico que creas conveniente (unas palabras magicas son
suficientes). Mueve ¢l paiuelo como si hubicse algo en su interior a la vez que dices exaltado
j1iSii!!! Lo hemos conseguido, hemos hecho aparecer... (saca el guante y pon tu mejor cara de
desconcicrto) ;77 Un guante de plasrico!!! (risas).
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A partir de aqui puedes recrearte y generar un monton de comedia utilizando el guante como un
globo, inflandolo, golpeandote con €l, cte. Puedes hacer varias figuras de animales con el guante
milado: una gallina (apoyandolo en tu cabeza simulando la cresta v cacareando), una vaca
(apoyandolo en tu estdmago simulando las ubres y mugiendo) o un tiburdn (estiraindolo con una
mano en la boca del guante y la otra mano en la union de los dedos mayor y anular del guante),

Comenta que el truco ha salido mal porque no era un guante lo que querias que aparecicse y
anuncia que lo hards desaparecer.

Muestra nuevamente ¢l paiiuelo por ambos lados y forma una bolsa con el uniendo sus cuatro
puntas, Mete el guante dentro (no ¢n ¢l bolsillo secreto) y pide al publico que repita contigo las
palabras magicas o que realice el ritual magico que creas conveniente.

Hecho esto, despliega el pafiuelo y el guante caerd al suelo. Actlia como si no te percataras y
esperaras recibir muchos aplausos. Seguramente Jos nifios estarin avisandote a los gritos que ¢l
guantc esta en el suelo. Date cuenta que el guante esta en el suelo con sorpresa, Recoge el
guanic y repite csta accion una o dos veces mas.

La dltima vez, llama a un nifio del piblico y entrégale una varita magica para que realice los
pascs mégicos mientras el publico recita las palabras magicas. Puedes jugar un poco con alguna
varita gag, Introduce ¢l guante en el bolsillo secreto y al desplegar el paiiuelo el guante habra
desaparecido. Aplausos. Puedes terminar aqui la rutina o estirarla un poco mas haciendo
aparecer nuevamente el guante (duplicado) en cualquier lugar como debajo de tu sombrero,
dentro de tu zapato o magicamente en algan accesono de aparicion (Drawer box por ejemplo).




El payaso Colorete

»

Esta ¢s una ruting a la cual le tengo muchisimo carifio ya que me ha dado grandes
satisfacciones. Es tan simple como cfectiva. Estuve a punto de no incluirla en el libro y
guardarla solo para mi. Te pido por favor que la mimes y la ensayes mucho antes de presentarla
en publico. Nacié a partir en un juego lamado “La rana y el Payaso”, de mi amigo, ¢l mago
valenciano Ignoto. La rutina en si, ¢S un cuento magico y toda la presentacion sc¢ basa ¢n cl
relato de la historia. Confio amigo lector en tus dotes actorales para la interpretacion de la
misma. La presentacion requicre un ambiente calido y de mucha atencion para que sea
realmente efectiva por lo que suclo presentarla solamente en leatros o salas, nunca en
cumpleanos.

Material necesario

* Bola de esponja que crece: Growing ball de Goshman. Una pequena bola roja de
esponja se mete en el puiio y al abrir la mano ha crecido multiplicando varias veces su
tamano. El artilugio es una gran bola de esponja con un agujero. Cuando s¢ invierte la
bola (como un calcetin) queda de mucho menor tamano aparentando ser una nariz de
payaso.

* Paiuelos payaso: (Set de Vincenzo di Fatta) Dos pahuelos de seda de 45 x 45 em. Uno
blanco con el dibujo en negro de un payaso y el otro con el mismo dibujo pero pintado
de muchos colores. El panuclo de colores se enrolla y sc coleca sobre la bola expandida
en ¢l lado opuesto al agujero, Se pliega la bola para hacerla pequena, dejando el paiuelo
de colores dentro de la misma.
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Efecto y realizacion

Habia wna vez, hace mucho, mucho tiempo, un circe maravilloso. Lieno de artistas increibles.
Habia magos, malabaristas, equilibristas, domadores de leones... y también un payaso. Un
pavaso muy especial lamado Colorete. Colorete siempre estaba nmuy alegre como todos los
pavasos. Pero un dia... comenza a sentirse trisie. Se sentla wriste porque él decia que su narviz
de pavaso era muy pequena (saca la bola de esponja plegada y colocatela en tu nariz
susteniéndola con un dedo).

Tan pequena, que los nifios no se reian cuando Colorete actuaba en el circo. Tan Iriste estaba
Colorete, que de repente, comenzo a perder los colores... Los colores de su ropa. Los colores
de su maquillaje. Los colores de su sombrero. Fue perdiendo todos los colores...y quedd asi
(saca ¢l paiuclo y muéstralo) en blanco y negro. ;Dénde se ha visto un payaso en blanco y
negro’ Y peor aim, un pavaso en blanco y negro que se llame Colorete.

Tan triste estaba Colorete porque su nariz era muy pequeiia v sus colores habian desaparecido,
que una noche, después de la funcion del circo, se fue a su habitacion, se quitt su descolorida
ropa de payase, la doblo cuidadosamente (micniras cuentas esto enrolla el pafinelo en la mano)
v la metio en una caja junio a su pequena nariz de payaso (junta nariz y paiiuelo en una mano y
cierra el puno). Guardo la cafa debajo de la cama y se acosto a dormir jurando que nunca mas
en la vida volveria a actuar de payaso... ’

Pero esa noche, cuando se durmio, Colorete tuvo un sueio... Tuvo el mejor sueho que puede
tener un pavaso... Soio... con el rey de los pavasos. El rey de los payasos es un senor bajito,
con un traje muy viejo, uno zapatos enormes, un bigote chiquitito, un haston que no para de
moverse y un sombrero como el mio (mi personaje usa bombin). Ef rey de los payasos se llama
Charlotte, aungue hav quienes lo conocen por Chaplin.... Esa noche y en ese sueno, el rey de
los pavasos, pard de mover su bastén y con él tocé a Colorete en la cabeza, como si de una
varita mdgica se tratara. A la manana siguiente, cuando Colorete desperio, sentla en el pecho
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una sensacion unica e indescriptible. Parecta como si su corazon quisiera salirse de su cuerpo.
Esa sensacion era alegria, era felicidad... Colorete no entendia muy bien por qué estaba tan
contento hasta que recordé que la noche anterior habia decidido no volver a actuar nunca mds
de payaso.

Apresurado saco la caja de debajo de la cama y la abrio (mientras dices esto, sin abrir del todo
cl puiio y ayudado por los dedos de la otra mano gira la bola dejando que el pafuclo blanco
quede oculto dentro de clla y ¢l de colores fuera) y se llevd una sorpresa enorme... sus coloves,
todos, absolutamente todos los colores... habian vuelto a su ropa... (despliega el pafiuclo de
colores sin dejar que la bola gigante aparezca todavia).

Pero lo mejor, lo mas importante de todo... es que su nariz... su pequeiia narviz roja comenzo a
crecer (comicnza a abrir muy lentamenic la mano dejando asomar Ia bola, si lo haces
correctamente dard la impresion que la bola crece. No mires la bola, mira al piiblico) v a crecer,
Y acrecer, y a crecer lanto, tanto, tanto, que los nifios se partian de la risa con solo mirarlo... »
colortn colorado... (colocate la bola gigante en t naniz y deja que cl piblico termine la frase).

[ 164 ]



El autografo

Las postales son un soporte publicitario muy interesante. Desde hace mucho tiempo forman
parte de mi material de promocién. Dandole vueltas a una idea que tenia en la cabeza se me
ocurrié una simple ruting que después de ponerla en prictica me di cuenta que es realmente muy
cfectiva.

Material necesario

* Paquete de postales publicitarias: Ordenadas de la siguiente manera: Primero una
postal doble cara en la boca del paquete (fabricala pegando dos postales por su dorso),
lucgo una postal con la frase “Feliz Navidad™ (en la cara), a continuacion otra postal
doble cara, después una postal con el mensaje “Feliz Cumpleanos™ (en la cara) y por
ultimo unas cuantas postales normales.

* Un Rotulador
Efecto y realizacion

Antes de despedirte al acabar la funcion, actia como si te hubieses acordado de algo muy
importante. Llama ¢l homenajeado y comenta que ticnes un pequeiio obsequio para él. Dile que
le regalaris una postal autografiada por ti, con un mensaje muy especial para él por su
cumpleanos.

Saca un paquete de postales y muéstralas al piiblico. No se ve ni mensaje ni autografo. Anuncia
quec como eres mago, intentaris que aparczca el mensaje de forma magica.
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POSTAL POBLE CARA

POSTAL FELIZ NAVIDAD (CARA)
POSTAL DOBLE CARA

POSTAL FELIZ CUMPLEANICS (CARA)
POSTALES NORMALES...

Levanta las dos primeras postales como si fuera una (double liff). giralas de dorso al pablico y
vuelve a apoyarlas junto con las demas. Retira del paquete sélo la primera siempre mostrando el
dorso (tendra la frase “Feliz Navidad” en la cara).
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Pidele al homenajeado que sople, diga las palabras mégicas o cualquicr ritual méagico que
consideres necesario. Gira la postal cara al piblico y anuncia exaltado que la magia ha
funcionado y ¢l mensaje ha aparecido.

Lee cl mensaje en voz alta y pon cara de que algo anda mal. Reacciona al darte cuenta que el
mensaje esta equivocado. Juega un poco con la situacion y anuncia que intentards hacerlo de
nuevo, pero esta vez debera ayudarte todo el pablico.

Descarta la postal con ¢l mensaje equivocado y coloca la primera postal (doble cara) al final del
paquete. En este punio estds preparado para hacer aparccer ¢l mensaje correcto. Levanta
nuevamente las dos primeras postales como si fuera una, giralas de dorso al piblico v vuelve a
apoyarlas junto con las demas. Retira del paquete solo la primera siempre mostrando el dorso
(tendra la frasc “Feliz Cumpleaiins™),

Pidele a todo el piblico que diga bien fuerte las palabras magicas especiales para cumpleafios...
jiiFeliz cumpleanos Juancito!!! Gira la postal cara al piblico, muestra el mensaje correcto y
entrégaselo al homenajeado. Aprovecha la ocasion para repartir postales entre los demas
invitados.




Des-aparicion gigante

La bolsa de cambios cs, sin dudas, uno de los accesorios més versatil v Gtil del mercado magico.
Con una bolsa de cambio puedes realizar infinidad de rutinas verdaderamente interesantes. Hace
algunos anos escribi un pequerio ensayo utulado “Mete la mano Mete los pies”, en el cual
explico algunas ideas y mas de treinta rutinas diferentes con este genial accesorio,

Para realizar esta rutina necesitaras una bolsa de cambios de tres compartimentos, tres calcetines
iguales en color y tamadio y un calcetin del mismo color que los tres anteriores pero de tamaiio
considerablemente mayor. Prepara la bolsa colocando un caleetin en ¢l prieer compartimento,
dos en el segundo y ¢l gigante en el tereero.

Invita a un niflo a colaborar contigo en escena. Lucgo de las presentaciones y de un poco de
comedia, muestra la bolsa de cambios y comenta que dentro guardas un clemento muy magico.
Pide a tu asistente que sague lo que hay dentro de la bolsa. Fl nifio mete la mano y saca un
calcetin pequeio. Bromea haciendo referencia al mal olor y anuncia que intentards hacer
desaparecer el caleetin con la ayuda de tu asistente.

Indicale a tu ayudante que meta el caleetin en la bolsa y que realice el ritual MAgIco que creas
convenicnic. Acto seguido anuncia que el caleetin ha desaparecido. Cambia al segundo
compartimento. El nifio mete la mano en la bolsa para comprobar que no hay nada, pero el
calcetin no ha desaparecido, se ha duplicado, Ahora en lugar de uno hay dos calcetines para
hacer desaparccer, Jucga un poco con la confusion y anuncia que intentaris que desaparezcan
los dos caleetines, Cambia nuevamente al primer compartimento en el cual hay un caleetin, Se
introducen los otros dos en la bolsa (sin dejar ver el que estd dentro). Rituales MAgIcos, pere no
desaparccen, es mids, ahora hay tres caleetines. ..
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Consternado, anuncia gue necesitaras la ayuda del piblico para poder hacer algo de magia. Se
meten los tres caleetines en la bolsa. Cambia al tercer compartimento. Después de realizar los
rituales magicos con todo el piblico ¢l nifo mete la mano en la bolsa y en lugar de los tres
calcetines saca uno solo pero mucho mds grande que los anteriores. Los calcetines s¢ han
fusionado.

Rutinas variables

Como ves, ésta es una rutina muy consistente y magica, la cual con un poco de imaginacion
podrds sacarle mucho partido. Pero Io verdaderamente interesante de esta rutina es la estructura.
Hay determinadas rutinas que se basan en los elementos que se utilizan para la misma, otras en
la historia que se cuenta y muchas otras, como ésta, en la estructura. A este tipo de rutinas las
denomino rutinas variables y son aquellas que modificando simplemente algunos elementos de
los que la componen permiten crear una ruting aparentemente diferente y nueva para ¢l piblico
pero que estructural y conceptualmente es idéntica a la original. La estructura basica de esta
rutina es la siguiente:

Se Se
introduce introducen
uno dos

Se
introducen
tres
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Si en lugar de calcetines se utiliza cualguier oo elemento, la rutina varfa en apariencia pero
funciona exactamente igual. Por gjemplo, en lugar de caleetines se pueden utilizar paiuclos (tres
de 45 x 45 y uno de 90 x 90), o bolas de esponja (tres normales y una gigante), o cuerdas (tes
de | my una de 3 m), o corbatas, o globos, ete. Cualquier cosa que se e ocurra puede funcionar,

con una presentacion adecuada.

Pero ademds s puede variar ¢l final magico distanciando aun mas la nueva rutina de la original,
por ejemplo, en lugar de aparecer un paiuelo o un calcetin gigante pucdes colocar confeti y
terminar la rutina con la desaparicion total de los tres clementos. O en el caso de las cuerdas y
los panuelos pueden aparecer al final los tres atados, Las posibilidades son infinitas, dependen

exclusivamente de tu imaginacion
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Regalo por dibujo
Material necesario

o Carpeta flip flap: Tuve mi primer contacto con este artilugio de fabricacion cascra
gracias al mago Barry, mi primer macestro de magia. Consiste en una carpeta de anillas
normal y corriente a la cual sc le ha adherido un flap con un pequedio compartimento
para colocar la carga detras de una de las tapas. El interior de la carpeta conticne varios
folios con dibujos aparentemente realizados por nifios.

* Una bolsa de caramelos: Cargada en el flap oculto en la carpeta,
*  Unrotulador

¢ Una pinza de colgar la ropa: Colocada en Ia carpeta para sostener ¢l flap dc carga. Fl
publico nunca la verd ya que deberi ser retirada en el momento de mostrar la carpeta,

quedando el flap sostemido por la mano.
Efecto y realizacion

Pide al homenajeado que te ayude con tu Gltimo juego. Coméntale que como es su cumpleanos
le has traido un regalo. / Te gustan los regalos? Si... qué bueno, a mi me encantan los regalos ..

yo te he traido un vegalo a ti... i me has traido un regalo a mi? Espera ansioso la respucsta,
seguramente podras sacarle buen partido. Anuncia que para poder darle su regalo deberd
regalarte €l a ti un dibujo. Me encanta coleccionar dibujos, siempre que actio en un
cumpleaiios le pido al cumpleaiiero que me haga un dibujito v a cambio yo le doy un regalo.
Mira (saca la carpeta y mudstrala al publico) agui tengo un monton de dibujos hechos por los
nittos para los que he actuadeo.
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Mientras dices esto, ve pasando las hojas y mostrando los dibujos. Cuando legas al folio en
blanco, pidele al pequefio que te haga un dibujo y ponga su nombre. Entrégale ¢l rotulador y
sosteniendo la carpeta por la parte superior (sin soltar ¢l flap oculto) deja que el niflo haga su
dibujo.

Una vez lerminade muéstrate entusiasmado por tu nuevo dibujo. ;;;Qué bonito!'! Con un
dibujo como éste 1e mereces un super regalo... ; Qué prefieres? ; ;o Un caramelo o una bolsa de
caramefos??? Obviamente el pequeio respondera una bolsa de caramelos. Saca una bolsa vacia
del bolsillo y entrégasela (genial idea de Zaki Magoa). La carpeta debe seguir abierta, sostenida
por tu mano con el dibujo del nifto de cara al piblico.

Vale, vale... era una broma, te voy a regalar wna bolsa lena de caramelos para que puedas
compartirlos con tus amiguitos, pero la vamos a hacer aparecer v para que aparezca el regalo
necesito que me avudes diciendo las palabras magicas muy especiales. Repite conmigo...

Abra kadabra decia mi tia
Sin Salabim decia mi abuclo
Que aparezea por arte de magia,
una bolsa con caramelos.

Ni bien terminen de decir las palabras mdgicas, cierra la carpeta v en un movimiento continuo,
abre el flap con fuerza (aparentemente estas abriendo nuevamente la carpeta) y deja saltar por el
aire la bolsa con los caramelos. Entrega el regalo a tu ayudante y sugiérele que los reparta entre
SUS amiguitos,

Nota: esta rutina es conveniente que sea realizada como final de show, de ese modo puedes
aprovechar la ocasion y mientras ¢l homenajeado reparte los caramelos entre sus amigos, ti
puedes retirarte sin problemas.
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La fabrica de figuras

Material necesario

*  Drawer box: Debes anadirle en una de sus caras laterales, un pequefio recepticulo con
una ranura en ¢l cual quepa una moneda.

e Una figura de globo: Cualquiera puede servir siempre v cuando quepa perfectamente
en la drawer box.

¢  Una moneda
Efecto y realizacion

Esta rutina puede realizarse como un bloque independiente, pero fue onginalmente creada para
scr ¢l final de otra pequenia rutina con asistente en la cual necesitaba regalarle un globo al
pequeiio y que queria gue apareciera de forma magica.

Anuncia que por haberte ayudado le daras a tu asistente un obsequio. Saca la caja donde guardas
el regalo (drawer box) y dbrela. Muéstrate sorprendido al ver la caja vacia. Juega un poco con la
situacion, cierra la caja y comenta que para poder conseguir ¢l regalo hace falta poner una
moneda en la maquina para que ¢sta funcione. Busca en tus bolsillos y comenta que no
encuentras mi una moneda (empalma secretamente la moneda del bolsilio). Pregunta a
asistente s1 tiene alguna moneda. Cuando te responda que no, dile que puede usar la que tiene
escondida en la oreja (mientras dices esto, simula buscar algo en su oreja v saca la moneda
cmpalmada).
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Creo que esta moneda puede servir... Mira parece una moneda magica... si la dejo en mi mano
(falso deposito) y soplo, la moneda desaparece... y vuelve a tu oreja. Puedes repetir csta accion
un par de veces. Si te apetece puedes aprovechar la situacion y hacer una pequeda rutina con
una moneda (one coin routine) para termmnar entregandosela al pequeno para que la introduzea
en la ranura de la caja. Una vez mtroducida la moneda, abre la caja, mucstra ¢l presente y
entrégaselo a w ayudante,

DRAWER BOX

RANLRA
PARA MONEDAS
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Dos ideas para un panuelo

I} paiiuclo firmado que viaja a la manzana es un clasico de la magia. Si no lo conoces, el efecto
¢s como sigue, Muestras un paiuelo y pides a un espectador que lo firme (trabajando para mifios
es prefenible que haga algun dibujo). Mientras tanto mucstras una manzana y con un utensilio de
cocina le quitas el corazon, Envuelves la manzana en una servilleta de papel v se la entregas

otro espectador.

Muestras ¢l pafoclo con la firma v 1o haces desaparccer, Con las manos vaclas, ¢ acercas a la
manzana, rompes la servilleta v del agujero de la manzana aparece el pafivelo Lrmado
anteriormente, Un acto sin dudas muy efectivo. Infinidad de magos lo han ejecutado a lo largo
de la historia, y otros cuantos se han autoproclamado creadores de este ntunero. Existen ademas

diversos métodos para realizarlo. El mas difundido es unhizando un [also pulgar
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Esta rutina se puede realizar perfectamente para nifios, pero si le damos una pequeda vuclta de
tuerca y utilizamos un poco la imaginacién, podemos exprimir atn mas la rutina y gencrar algo
de comedia extra, por ¢jemplo, utilizando una bola de plastilina en lugar de una manzana. Los
nifios, especialmente los mis pequenos estan muy familiarizados con la plastilina. Se puede
jugar mucho con ella y hacer alguna figura antes de hacer finalmente la bola, Por dltimo, cuando
¢l pafiuclo desaparcce, simplemente debes clavar el FP en la bola de plastilina y sacar el pafiuelo
del corazon de la misma,

Otra idea es hacer aparecer el paivelo dibujado, de un cubo tira pedos en lugar de la manzana o
la plastiliva. Pueden adquirirse en cualquier jugueteria y son muy econdmicos. Si no los
conoces son unos diminutes cubos de basura de plastico con una extrania gelatina dentro. que
hace que al meter los dedos dentro del cubo, genere el divertido sonido de un pedo. Imagina las
risas que puedes generar con este simple juguetito, La técnica para hacer aparecer ¢l panuclo es
similar a la de la plastilina, clava el falso pulgar en la gelatina y saca el paiuelo de la misma.
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Las personas grandes nunca comprenden nada

por sl solas y ¢5 muy aburnido parn Jos mifios
tener que darles una y otra vez explicaciones.

Antoine De Saint Exupery







De estas cuarenta palabras se desprende una teoria tan simple como muy atil, v que considero
mndispensable para todo mago que trabaje ante nifios, Si haces buena magia, involucras al
pablico y generas diversion, nunca (o casi nunca) tendrds inconveniente en conquistar a la
andiencia mfantil con tu espectaculo.

Buen
Espectaculo
de magia
para ninos

Participacion
del ptblico

Aplicando esta teoria a tus actuaciones, estoy convencido que conscguirds un exitoso show de
magia para nifios. Si quieres que tu pablico infantil disfrute con tu trabajo, tu especticulo debe
scr sorprendente, participativo y divertido, no hay mas vueltas que darle, es asi de simple.

Una vez mas, gracias por tu tiempo. Hasta la proxima.

Carlos Adriano
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“No cabe duda que los espectaculos infantiles son el mercado
mas amplio dentro de la magia, pero ;cuantos magos saben de
verdad adaptar su magia a este tipo de evento? Yo te contesto:
mas bien pocos... La mayoria se limita a hacer lo mismo que para
un publico adulto pero sin decir palabrotas.

A partir de ahora, podras entender mucho mejor como armar
tus rutinas y shows infantiles, y te sorprendera muy gratamente la
reaccion que vas a tener.

No te dejes enganar por el enfoque
modesto y humilde que hace el autor
en algunas ocasiones. Son verdades

COmMO puUnos, y si las pones en practica,
veras mejorada tu magia en un porcentaje
altisimo.

Créeme, la informacion que hay
en estas paginas no tiene precio”.

C. Miro




